﻿ dreapta, M Photog Cr , FP Amherst Media, Inc m: Abobt :b** Autori г г r J ij • ■ Q/e /Vi : e f - > Altei >pe? ! c t ! ' - jc ■ sl' ve ■ IH - ' ' J' I ■ e - ' ' d K ' ' ' ■ > tist V j' / I- ' \ i )ГП iii іи Ьеёп Ы ■ perfect Ьй' d of і п ' î ÎS t Г t' t •( у f| ' ■ t • - z' rn '' ( ■ Bună - '? / ■ ii ' b Copyright (c) de Pete Wright și Liliana VVright Toate drepturile rezervate Toate fotografiile autorului, fără a fi menționat altfel Publicat de: Amherst Media, Inc Căsuța poștală Buffalo, NY www Sunt herstMedia com Editura: Craig Alesse Editor principal/Director de producție: Michelle Perluns Editori: Barbara A Lynch-Johnt, Beth Alesse Editor pentru achiziții: Harvey Goldstein Editor asociat: Kate Neaverth Asistență editorială de la: Carey A Miller, Sally Jarzab, John S Loder, Roy Bakos Manager de afaceri: Adam Richards ISBN- : - - - - Număr de control al Bibliotecii Congresului: Tipărit în Statele Unite ale Americii Nicio parte a acestei publicații nu poate fi reprodusă, stocată sau transmisă sub nicio formă sau prin orice mijloc, electronic, mecanic, fotocopiat, înregistrat sau în alt mod, fără acordul prealabil scris al editorului Notificare de declinare a răspunderii: informațiile conținute în această carte se bazează pe experiența și opiniile autorului Autorul și editorul nu vor fi trași la răspundere pentru utilizarea sau utilizarea greșită a informațiilor din această carte AUTOR A OO> WUb AMWLSȘF MLDM Tu www facebook com/AmherstMedialnc www youtube com/AmherstMedia www twitter com/AmherstMedia Mulțumiri Introducere Noțiuni introductive E timpul să faci o schimbare Anxietatea de separare Găsiți inspirație personală Du-te la pescuit Fii încrezător Cum te găsesc clienții Branding Grupuri de rețea Răsfățați-vă vânzătorii Răsfățați-vă clienții Lăstari stilizate Spectacole de mireasă Locație, locație, locație Pregătirea pentru ziua cea mare Pune-ți cel mai bun picior înainte Du-te mare sau du-te acasă Instrumentele potrivite pentru job Fii diferit Proiectare și plasare Arata ocupat Clienti potentiali calificati Adunați informații Ștergeți-vă calendarul Înainte de nuntă Cerințe Vinde-te Caii la Actiune Lucrează mai puțin, Маке mai mult Pro vs Pro-Share Consultarea E timpul să asculti Money Vorb Obțineți-o în scris Fii flexibil Și dacă ? Anulări de nuntă Fă-ți temele Elaborați un plan Planificați ocoliri Discutați cronologia Recuzită și obiecte de adus Prima privire Detalii personale de nuntă Sesiuni de implicare Portrete de mireasă Ziua nunții Ieșirea în evidență într-o mulțime Trash the Dress Cincisprezece Minute de Faine Nu-l uita pe Mire Mergi cu Flow: Flow Pozing În trecere AII Despre chestiile mici Găsiți unghiuri și perspective unice Fotografii grozave din sala de recepție Post-Nunta Faza из Produse Îmbunătățiri de imagine Partajare online Adăugați propria întorsătură Fii povestitor Concluzie FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART Index Rezultatele ambelor noastre vieți și locul în care ne aflăm astăzi sunt direct legate de mulți oameni minunați pe care am fost binecuvântați să ne iubim, să ne creștem și să ne susținem din ziua în care ne-am născut Ambele avem mame uimitoare, Silvia Mora și Barbara Wright, care ne-au transformat în oamenii care suntem astăzi, au susținut fiecare decizie pe care am luat-o, ne-au pus sub semnul întrebării când trebuie să fim și ne-au iubit necondiționat tot timpul Mamele noastre sunt în centrul a ceea ce suntem astăzi și suntem binecuvântați să avem femei atât de puternice în spatele nostru Copiii noștri, Charlie și Caitlin, sunt motivul pentru care facem totul și am fost întotdeauna, chiar înainte să ne dăm seama că vor face parte din viața noastră Am fost norocoși să avem acești gemeni uimitori în viața noastră, care ne-au determinat să fim de succes în carierele noastre, astfel încât să le putem oferi viitorul pe care ne dorim să-l aibă și să ni se ofere darul timpului pe care să-l petrecem cu ei Râsul, bucuria și natura lor curios sunt cele care ne ajută să trecem cu un zâmbet în vremurile barde și ne oferă întotdeauna o abundență de zile uimitoare care le depășesc cu mult pe cele rele Charles Wright, deși acum a decedat, poate fi văzut la copiii noștri în fiecare zi Sperăm că putem transmite copiilor noștri atât de multe dintre lecțiile sale de viață, inclusiv dragostea pentru fotografie Bekah Wright a fost o sursă constantă de încurajare pentru noi În timp ce ea spune că viețile noastre o inspiră, adevărul este că spiritul ei liber și deciziile vieții ei sunt să nu fie boțind de orice și să-și urmeze constant visele care ne-au împins să facem același lucru Viețile noastre ne-au dus în direcții pe care am fost suficient de curajoși să le urmăm doar datorită curajului pe care l-am văzut în ea Clay Blackmore, a avea ocazia să învețe de la tine, să lucreze cu tine și să te cunoască ca prieten a fost neprețuit Ne-ați deschis singur ochii asupra potențialului a ceea ce ar putea fi realizat în industria noastră Succesul tău constant continuă să ridice ștacheta pentru noi, oferindu-ne noi culmi la care să ajungem Timpul petrecut cu voi ne-a arătat că am putea reuși ca fotografi și proprietari de afaceri și că am putea înflori Mulțumim tuturor fotografilor minunați de care am avut privilegiul de a ne întâlni prieteni și de la care am învățat de-a lungul anilor Am fost binecuvântați să fim înconjurați de o astfel de rețea uimitoare de artiști și, în general, oameni grozavi Mulți fotografi mari din viața noastră au fost dispuși să-și împărtășească cunoștințele pentru a ne ajuta să creștem ca artiști și oameni Această carte nu ar fi posibilă fără fiecare dintre voi Nu suntem creatorii niciuna dintre aceste idei, suntem doar vase și am avut norocul să le folosim pe toate și să găsim o combinație de lucruri care au funcționat bine pentru noi ca urmare a ceea ce am învățat de la toți de tine Tuturor prietenilor, familiei și fotografilor care ne-au susținut până acum și tuturor celor care o vor face în viitor, vă mulțumim tuturor! Dumnezeu să vă binecuvânteze pe fiecare dintre voi! MULȚUMIRI A face pasul în industria fotografiei de nuntă la început poate părea o decizie rapidă și ușoară Banii care pot fi câștigați ca fotograf de nuntă sunt incontestabil atragatori, dar odată ce începi să faci mișcările necesare, s-ar putea să realizezi că sunt mult mai multe de făcut decât credeai Această carte este menită să fie un ghid pas cu pas care să vă ajute să rezolvați toate lucrurile la care v-ați gândit și multe lucruri pe care probabil nu le-ați făcut Suntem proprietari de studiouri de la mijlocul anilor Când ne-am hotărât să luăm la nunți, am făcut o mulțime de cercetări despre ce se așteptau mirii să plătească pentru fotografia de nuntă în zona noastră și ce se așteptau să primească Am filmat nunți în toată lumea de mulți ani și un lucru pe care l-am învățat este că prețurile și așteptările variază foarte mult de la o regiune la alta pagina anterioară- La fel ca un cuplu care își începe noua viață împreună în ziua nunții, fotografii se confruntă cu multe provocări în timp ce încearcă să conducă o afacere de succes în fotografie de nuntă regiune Prin urmare, această carte nu vă va spune ce ar trebui să percepeți și să includeți; mai degrabă, vă vom oferi câteva sugestii cu privire la modul în care vă puteți configura pachetele și vă vom oferi informațiile de care aveți nevoie pentru a determina cum ar trebui să fie prețul acestora pentru regiunea dvs Mai important, această carte vă va ajuta să evitați prețul scăzut al Serviciilor de la bun început, astfel încât să nu trebuiască să vă confruntați cu bătălia dificilă de a crește prețurile la nivelurile adecvate De asemenea, vă vom învăța cum să vă poziționați astfel încât clienții să vă poată găsi cu ușurință, iar furnizorii să vă poată recomanda în mod activ Mai important, vă vom ajuta să vă asigurați că afacerea dvs este structurată în așa fel încât să puteți depăși cu ușurință așteptările clienților potențiali - atât de mult încât aceștia simt că ar fi o greșeală să nu vă angajeze După ce ți-ai găsit clienții, trebuie să ai un plan grozav de execuție în ziua nunții Va trebui, încă o dată, să depășești ceea ce își dorește clientul În plus, pentru a vă pregăti pentru succes, va trebui să vă poziționați pentru a oferi furnizorilor parteneri cu ceea ce aceștia INTRODUCERE vrei Desigur, va trebui să captare și imaginile care pot fi publicate pe care le caută personalul revistei și blogului Această abordare a nunților este de natură ciclică Munca pe care o faceți în ziua nunții duce la recomandările și vizibilitatea de care aveți nevoie pentru a rezerva alte nunți pe care le doriți Branding solid este cheia pentru a lega toate acestea Este extrem de important să luați decizii care să vă asigure că compania dvs este prezentată pe Web, în reclame și la spectacole de mireasă în cea mai bună lumină posibilă Asigurându-vă că percepția unui client potențial despre afacerea dvs este ceea ce doriți, vă asigură că atrageți tipul potrivit de miri Vă vom ajuta să evitați unele capcane obișnuite și vă vom oferi accesul la a câteva secrete comerciale care te vor pune în fața concurenței atunci când potențialii clienți iau decizia finală de rezervare Nu în ultimul rând, vom acoperi o mare parte din munca care se întâmplă după nuntă Oferim sfaturi cu privire la selectarea produselor potrivite pentru a le oferi clienților dvs , interacționarea cu aceștia pentru a selecta imaginile albumului, crearea designului albumului lor și oferirea de produse noi pentru a vă crește amprenta financiară cu fiecare client Vă vom oferi, de asemenea, sfaturi excelente pentru a prezenta produse noi clienților dvs într-un mod care nu se simte ca un argument de vânzare De fapt, vă vom arăta cum să vă faceți clienții să simtă că le oferiți facilități care le fac viața mai simplă mai jos-Evitați capcanele precum prețul scăzut sau includerea prea mult în pachete atunci când începeți afacerea următoarea pagină - Marketingul dvs astfel încât să ajungeți la clienții potriviți este cheia creșterii pe termen lung a afacerii dvs '*•> DOMNIȘOARĂ Ж Ш ■"'•'%?v • ; • -■ ■■ ■ " TT л' -j •j ■ '■* y - '-V - • ■ ■ '! '* * Când căutați inspirație, priviți munca fotografilor din alte state sau chiar din alte țări nimic nu poate fi mai util decât să găsești fotografi grozavi din întreaga lume care să te inspire să încerci lucruri noi și inovatoare Am două sfaturi pe care le dau atunci când fotografi caută inspirație sau încearcă să găsească o direcție creativă pentru munca lor Una este să mergeți la o librărie și să căutați cărțile din secțiunea de fotografie sau să navigați pe Web pentru a găsi lucrări uimitoare și a identifica tendințele și imaginile care vă plac Doi este să stai departe de propria ta curte; uita-te la fotografi de la PENTRU ÎNCEPERE Atunci când vă dezvoltați strategia de marketing, este mult mai bine să creați un plan țintit pentru a găsi tipul specific de client pe care l-ați dori, față de un plan amplu care vă va aduce probabil mulți clienți care nu se potrivesc modelului dvs de afaceri alte state sau chiar alte țări care te inspiră Ultimul lucru pe care îl dorești este să fii acuzat că imiți munca concurentului tău direct de pe piață Dacă cineva realizează deja un anumit aspect într-o zonă, atunci cel mai bun lucru pe care îl poți face este să oferi ceva care este diferit și unic, care să te ajute să ieși în evidență De multe ori pare ca munca care este ieșirea din alte țări, cum ar fi Australia, de exemplu, este inovatoare, diferită și cu trei sau patru ani înainte de ceea ce noi J vezi aici in Statele Unite Studiind munca în domenii ca acesta, veți găsi o muncă proaspătă și diferită - și dacă sunteți norocos, vei găsi un fotograf grozav care face turnee și ține prelegeri în Statele Unite cu care într-o zi poți studia O altă idee grozavă este să păstrați un folder de inspirație pentru desktop în care păstrați imaginile de pe Web pe care le iubiți Înainte de fiecare nuntă, intrați în dosar și alegeți o imagine sau două care ar putea fi distractive și care ar fi potrivite pentru evenimentul sau clienții pe care îi fotografiați Nu сору imaginile pe care le iubești; fii influențat de ei J f J in schimb Folosiți-le ca punct de lansare pentru o imagine sau un stil care vă place și doriți să le încercați, dar puneți-le propria întorsătură pentru a le face ale dvs Ca artist, obiectivul tău nu ar trebui FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART fi a deveni o clonă a altcuiva; să ți se spună că munca ta arată exact ca a unui fotograf binecunoscut este într-adevăr un compliment pentru celălalt fotograf, deoarece el sau ea este cel a cărui lucrare este recunoscută Creează-ți propriul stil și realizează imagini pe care oamenii le vor recunoaște ca fiind ale tale Acest lucru nu este ceva care se întâmplă peste noapte, dar merită timpul și efortul Merge la pescuit Eu asemăn marketingul cu pescuitul Există fotografi care aruncă o plasă largă în apă și nu sunt niciodată siguri ce vor obține Ei sfârșesc cu o mulțime de răspunsuri și sperăm să găsească câțiva clienți care vor fi potriviti pentru ei Alți fotografi sunt mai mult ca pescari avansați Acești oameni au în minte un pește specific, au cercetat cel mai bun tip de momeală pentru a obține acei pești și știu cel mai bun loc pentru a-și arunca firul pentru a obține o mușcătură Ambele tipuri de marketing funcționează, dar unul vă va pune într-o poziție mult mai bună pentru succesul pe termen lung Metoda de marketing prin net-casting înseamnă că cheltuiți o mulțime de bani publicând în diverse reviste, faceți o mulțime de spectacole de mireasă și țineți întâlniri de rețea Prin această abordare, trimiteți un mesaj general despre cine sunteți și ce Servicii furnizați Pho tografii care adoptă această abordare nu pun neapărat mult timp și bani în ceea ce este prezentat potențialilor clienți Se mulțumesc să arate câteva printuri și imagini de nuntă în albume și să aibă la dispoziție câteva cărți de vizită (și poate cărți poștale) Pescarii avansați adoptă o abordare țintită Ei creează un mesaj atent personalizat despre afacerea lor și sunt dispuși să cheltuiască bani pentru un anunț mai mare într-o singură revistă, spre deosebire de a scoate reclame în numeroase publicații mai mici Ei vizează anumiți furnizori cu care să se întâlnească și nu așteaptă o întâlnire de rețea pentru a vorbi cu ei De fapt, acești fotografi fac eforturi pentru a programa o întâlnire de prânz sau o cafea cu acel vânzător, deoarece știu că vânzătorul lucrează în mod obișnuit cu exact tipul de mireasă pe care și-l doresc Acest fotograf cheltuiește bani în plus pe lucruri precum albume afișate cu coperți rafinate și machete frumoase Aceștia acordă o atenție sporită aspectului și calității hârtiei pe care sunt imprimate materialele lor de marketing Își arată cele mai bune imagini în dimensiuni mari și în cadre grozave sau prezentări speciale Cabinele lor la un spectacol de mireasă prezintă mobilier și decor personalizat, de ultimă generație și nu folosesc niciodată mobilierul și draperiile care le sunt furnizate Există o vorbă: "Trebuie să cheltuiești bani pentru a câștiga bani" Deși poate fi greu de înghițit, mai ales atunci când abia începi, trebuie să privești aceste cheltuieli ca pe o investiție Dacă puneți banii în materiale de ultimă generație, veți atrage mirese de ultimă generație care sunt dispuși să cheltuiască mai mult pentru Serviciile și produsele dumneavoastră PENTRU ÎNCEPERE Marele beneficiu al rezervării unui client high-end este că deseori te respectă pentru arta pe care o creezi; nu ești pur și simplu un angajat angajat Este interesant de remarcat că probabil vei oferi mai mult pentru a convinge o mireasă cu buget redus să-ți rezerve Serviciile, deoarece mulți alți fotografi concurează pentru a rezerva aceeași mireasă Ajungi prin a renunța la mai multe ore, a cheltui mai mult pe produse și, de obicei, nu obții nunțile fastuoase de care ai nevoie pentru a atrage clienții de lux ale căror nunți vrei să le rezervi Când adoptați abordarea avansată a pescarilor, trebuie să rezervați mai puține nunți pentru a câștiga aceiași bani pe care i-ați aduce folosind abordarea net-casting Dacă puteți încărca mai mult și puteți lucra mai puține ore la un eveniment, nu va trebui să muncești la fel de greu pentru a-ți câștiga existența Puteți rezerva mai multe nunți dacă doriți și faceți și mai multe bani Veți avea mai multă energie creativă a sezonului nunților Acesta este un tip de marketing al cercului vieții: Dacă iei deciziile grele atunci când JJ începeți și aveți răbdare, veți avea un model de afaceri mai de succes pe termen lung Este o opțiune mult mai bună decât să începeți să taxați prea puțin și să încercați să creșteți prețurile și să ajungeți mai târziu la o nouă clientelă Fii încrezător Când vine vorba de lucrul cu clienți potențiali și actuali, vechiul joc "primul care clipește pierde" poate fi cel mai bun prieten al tău J A fi încrezător în modul în care comunici cu un client îl ajută adesea să se simtă mai confortabil cu decizia lor de a te angaja La urma urmei, tu ești expertul; ei se bazează pe tine pentru a-i ajuta să obțină experiența de fotografie de nuntă pe care și-o doresc O mare parte din această încredere vine în a te obișnui cu o rutină în timp ce fotografiezi nunți; acest lucru, evident, vine cu timpul Acesta este motivul pentru care unii dintre cei mai buni fotografi din industria de nunți au fost doi shooters ani de zile înainte de a-și începe propria afacere Lucrul ca un al doilea shooter vă oferă oportunitatea de a învăța de la un fotograf experimentat și de a descoperi ce funcționează și ce nu Când lucrați într-un rol de sprijin, nu trebuie să fiți principalul comunicator cu clientul, dar puteți fi martorul unei comunicări bune sau proaste cu un client, astfel încât să puteți ști ce va funcționa cel mai bine pentru dvs Dacă nu ai avut luxul de a lucra ca un al doilea shooter pentru nunți și te-ai hotărât să te scufundi, fă-ți cercetări Probabil că veți filma câteva nunți la ieftin, deoarece nu veți avea imagini cu care să vă comercializați Serviciile Chiar și acele nunți vă vor cere să faceți eforturi suplimentare Vizitați locații potențiale în același timp în care veți fotografia în ziua nunții pentru a identifica cele mai bune locuri în care să lucrați și pentru a determina cum va fi lumina când sunteți acolo Uită-te la imagini de la nunți oo luate în acele locații pentru a obține indicii vizuale cu privire la ceea ce a funcționat în trecut De asemenea, întâlniți-vă cu alți furnizori pentru a vă face o imagine clară la ce să vă așteptați la eveniment Acest lucru se poate dovedi a fi destul de util următoarea pagină - Ține minte că atunci când vine vorba de fotografie, tu ești expertul Fii încrezător în acțiunile pe care le întreprinzi și în declarațiile pe care le faci, astfel încât clienții tăi potențiali să fie mai confortabil în decizia lor de a te angaja FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART eu ■ • -ș s'rJ, Alocarea timpului pentru a vă asigura că sunteți pregătit pentru toate nunțile voastre, indiferent dacă este prima sau a suta dvs , vă va ajuta să răspundeți la întrebări în timp ce dvs și cuplul vă planificați ziua De asemenea, vei petrece mai puțin timp rătăcind fără scop în ziua nunții încercând să-ți dai seama ce să faci Acest lucru va avea ca rezultat mai mult și mai bun imagini pentru clientul și portofoliul dvs Vei descoperi asta dacă ești încrezător li/ din prima zi în a vă transmite ideile și planurile pentru imaginile de nuntă, veți întâlni mai puțină rezistență din partea cuplului Clienții tăi vor genera recomandări valoroase - de fapt, probabil că își vor spune prietenilor că ar fi nebuni să nu te angajeze Cum te găsesc clienții Odată ce ați identificat clientul țintă, va trebui să dezvoltați un plan pentru a vă asigura că clienții vă pot găsi Când ne-am început afacerea, am căutat să aflăm unde alți proprietari de studiouri locale făceau publicitate și câștigau cea mai mare expunere Pentru noi, costul reclamei a fost un factor major în procesul nostru de luare a deciziilor, așa că orice publicitate gratuită pe care am putut-o găsi a merita cu siguranță semnată J oo pregătit pentru Internetul a fost un mijloc excelent de a atrage clienți atunci când afacerea noastră era nouă - și probabil că va fi întotdeauna În acele zile de început, au apărut o mulțime de site-uri web noi în fiecare zi și fiecare FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART GRATUIT TRIBUNĂ Чей Există mai multe instrumente pe care le puteți folosi pentru a ajuta clienții să vă găsească afacerea Internetul, mass-media și spectacolele de mireasă sunt resurse excelente de marketing, dar niciuna nu este mai valoroasă decât recomandările Vânzătorul de nunți se lupta pentru a deveni alegerea numărul unu a fiecărei mirese Mulți proprietari au adăugat pe site-ul lor link-uri către site-urile altor furnizori de nunți, în efortul de a-și extinde acoperirea Am făcut o căutare pentru site-uri web care vizează piața de nunți și femeile proaspăt logodite Majoritatea au oferit o listă de bază gratuită care direcționează traficul către site-ul nostru web Am primit mai multe întrebări prin e-mail, zilnic, de la clienți potențiali care doreau să oferim oferte de preț A trebuit să creăm un răspuns generic pentru a rămâne la curent cu toate întrebările Astăzi, există încă multe web site-uri care oferă liste de bază gratuite Dacă operați cu un buget restrâns, aceasta este o opțiune excelentă Unele dintre companii oferă un upgrade pentru o taxă anuală nominală; dacă îți poți permite, mergi Este o investiție mică pentru o rentabilitate potențial mare Când aveam imagini de afișat și eram gata să facem reclamă în reviste locale, le-am căutat doar pe cele cu un aspect și o senzație de ultimă generație - cele pe care miresele și-ar dori să le facă folosiți ca resursă în timpul planificării nunții Am verificat pentru a vedea cum au făcut publicitate concurenții noștri Ca multe afaceri noi, NOȚIUNI DE BAZĂ am crezut că cel mai mare anunț ar avea cea mai mare atenție, dar în timp am descoperit am spus că un anunț cu imagini dinamice va atrage atenția cititorului, chiar dacă este doar un sfert de pagină Cheia este să vă scoateți anunțul în evidență Dacă aruncați o privire atentă la diferite reviste, veți descoperi că majoritatea vânzătorilor au anunțuri similare Dacă acesta este primul când miresele sunt introduse în afacerea ta, trebuie să le arăți rapid ceea ce te diferențiază Recomandările clienților și recenziile excelente sunt cruciale pe o piață saturată O recenzie proastă vă poate costa mulți viitori clienți Veștile proaste circulă repede, iar miresele vor căuta recenzii înainte de a investi în Serviciile tale Chiar și atunci când ați făcut tot posibilul pentru a rezolva problemele anv client, modul în care tratezi acel client și modul în care gestionezi situația va determina modul în care o recenzie proastă va afecta tu pe termen lung Odată am pus piciorul în ușă cu vânzătorii pe care ne-am dorit cu care lucrăm, am hrănit aceste relații de parcă de el depindea traiul nostru Când le-am promis furnizorilor imagini de la un eveniment la care am lucrat împreună, ne-am asigurat că le-am livrat Am învățat de la un furnizor de încredere lenea poate fi mortală prieteni că mulți dintre concurenții noștri au fost renunțați de pe lista vânzătorilor preferați pentru că nu și-au respectat promisiunile Morala poveștii este aceea pentru afacerea ta Partea din față a cordonului nostru de afaceri, a panourilor de blog și a anunțurilor din revistă folosesc același aspect și stil de aspect pentru a se asigura că există un aspect consecvent pe platforma noastră de marketing Branding A determina cine suntem ca fotografi și ce vom oferi clienților noștri nu este o sarcină ușoară Când am început să coboare J calea spre construirea unei afaceri de fotografie de nuntă, știam că ne-am bucurat de fotografiat- făcând nunți și ne-am luat slujbele foarte în serios Alte aspecte ale afacerii noastre - de exemplu, cum ar arăta logo-ul și site-ul nostru web - erau în aer Ne hotărâm să cercetăm ce studiouri naționale și locale făceau - și asta a dus la o oarecare confuzie FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART Ж ДЙИЙгіЧ • Expresia "La bine sau la rău" este de obicei folosită în timpul recitării jurământului de nuntă, dar mulți vânzători consideră că se aplică și participării la spectacole de mireasă pentru a-și promova afacerea către potențialii clienți Există două adevăruri de netăgăduit: Dacă mireasă spectacolele sunt făcute corect, te pot ajuta fiii calendarul dvs Sunt, de asemenea, multă muncă și rezultă într-o zi lungă de stat, întâlnire de mirese și aparent vorbit fără oprire Lucrul grozav despre spectacolele de mireasă este că acestea sunt de obicei conduse de companii care fac publicitate la televizor, radio și In ternet, precum și în ziarele locale, pentru a atrage atenția mirilor să fie Pentru tine, acesta este un scenariu ideal Dacă iei deciziile corecte de design și afișare și te poziționezi bine, poți avea un mare succes Da, vor mai fi alți fotografi la spectacolul de mireasă, dar așa cum am menționat mai devreme, nu concurați cu fiecare pagina anterioară - La fel ca o mireasă în ziua nunții, vrei să te asiguri că afacerea ta arată cel mai bine la un spectacol de mireasă fotograf acolo - concurezi doar cu fotografi care au un stil și un preț similar Este o idee bună să depuneți tot efortul și energia pentru a vă asigura că vă reprezentați afacerea cât mai bine posibil, decât să încercați să concurați În acest capitol, veți afla sfaturi pentru a vă asigura că experiența dvs de spectacol de mireasă este o reușită Te vom învăța cum să atragi miresele în standul tău și să ne asigurăm că, odată ce sunt acolo, ei simt că ar fi o greșeală să rezerve pe altcineva Locație, locație, locație Când vă înscrieți la un spectacol de mireasă, primul lucru pe care ar trebui să-l faceți este să aflați ce locuri sunt disponibile Doriți să rezervați un loc într-o zonă cu cel mai bun flux de trafic Organizatorii vă vor oferi o parte a planului de etaj și vă vor anunța ce locuri sunt disponibile Asigurați-vă că întrebați persoana cu care vă întâlniți să vă spună care zonă a emisiunii primește cel mai bun trafic și unde ați face bine să vă plasați standul Ne place să alegem un capac de capăt sau o cabină de colț și să sărim șinele În acest fel, ajungem la un spațiu care se simte mai mare De exemplu, dacă Spectacole de nunta trebuia să rezervați o cabină de lOxlO picioare în mijlocul unui culoar, ați avea picioare de spațiu de intrare în cabină; într-un spațiu de colț, ați avea picioare în lateral și picioare în față pentru un spațiu uriaș de de picioare la intrarea în cabină Următorul lucru de luat în considerare este locul în care doriți să aveți standul în cadrul spectacolului Dacă sunteți la un spectacol care are o singură intrare principală, atunci a putea obține primul spațiu pe care o mireasă îl vede când intră și ultimul pe care îl vede când pleacă vă va permite să creați impact și va face o impresie de durată Desigur, un astfel de spațiu este de obicei primul care este rezervat și rareori devin disponibile De asemenea, astfel de locuri vin adesea cu un preț mai mare, dar pot fi o investiție bună Dacă nu există cabine în față disponibile, verificați pentru a vedea dacă va avea loc o prezentare de modă sau un eveniment care va face ca miresele să se adună într-o zonă, apoi încercați să închiriați un spațiu la periferia zonei respective Unele mirese vor petrece timp în standul tău în timp ce spectacolul are loc, astfel încât să poată simți că pot vedea spectacolul și adună informații în același timp Pe de altă parte, a avea un stand departe de prezentarea de modă are beneficiile sale, deoarece unele mirese știu că pot naviga mai ușor în timp ce alți participanți sunt ocupați să participe la o reprezentație În acest caz, un stand departe de muzică și urale poate fi o remiză bună pagina anterioară-Aceste imagini arată standul nostru de-a lungul anilor, schimbările pe care le-am făcut și lucrurile pe care le-am încercat pentru a ieși în evidență la spectacolele de mireasă Un alt loc în care participanții se adună adesea este cabina de înregistrare Unele spectacole de mireasă vor avea înregistrarea în cadrul spectacolului într-o parte imediat după intrare A fi vizavi de cabina de înregistrare oferă standului tău o mulțime de distracție cu miresele, în timp ce acestea așteaptă la coadă să vină rândul lor să se înregistreze pentru a intra în spectacol Cu cât poți convinge o mireasă să se uite la standul tău, cu atât ea are mai mult timp pentru a se îndrăgosti de ceva ce ai făcut și vrea să vină să vorbească cu tine despre munca ta În cele din urmă, oamenii tind să se adună la standuri de concesiune Dacă miresele vin în timpul prânzului și iau o mușcătură rapidă, ele vor sta adesea la o masă pentru a mânca În timp ce mănâncă, ei vor lua în împrejurimile lor Dacă standul dvs este orientat spre zona de concesiune, ei pot vedea munca dvs Organizatorii de spectacole de mireasă tind să depună toate eforturile pentru a oferi furnizorilor similari cât mai multă distanță unul de celălalt Dacă există mulți furnizori de un anumit tip, totuși, aceștia pot fi forțați să pună furnizori concurenți în imediata apropiere unul de altul Solicitați întotdeauna să nu fiți conectat direct de o parte și de alta cu un alt fotograf Obținerea unui capac de capăt sau a unei cabine de colț poate reduce sau elimina această posibilitate Pregătirea pentru ziua cea mare Odată ce ți-ai ales locația și știi dimensiunea standului tău, poți începe să te gândești la cum va arăta standul tău Luați în considerare paleta de culori pe care doriți să o utilizați, stabiliți ce fel de mobilier doriți să legați și decideți dacă doriți să utilizați țeava și draperia care este Spectacole de nuntă FASHION SHOW PP EVIEW SÎAGF USD W ЗЙ U " ? HO > loaoing ooor ț AFIȘARE LIMOU NE $ | ÎS STAND C x eootn X DIMENSIUNI ■ aootn GN PREZENTARE DE MODĂ USD A avea o idee despre aspectul și fluxul unui spectacol de mireasă înainte de a vă selecta locația poate fi de mare ajutor De asemenea, asigurați-vă că vă bazați pe experiența și îndrumarea directorului emisiunii Poate fi de neprețuit I " " " \U U U ' > ' ■ U INTRAREA SPECTACALA > tao cu condiția - sau altceva Evitați să luați o mulțime de albume, imagini și carduri și să le aruncați pe o masă și pe șevalet Asigurați-vă că ramele se potrivesc și că nu legați fețe de masă care se ciocnesc pe mese Scopul tău este să creezi un mediu pe care miresele vor dori să-l viziteze Gândiți-vă la forma și funcția standului dvs De exemplu, un covor adaugă nu numai atmosferă, ci și un loc moale pentru ca participanții să-și odihnească picioarele, mai ales dacă spectacolul este la un centru de convenții care are o podea din beton Închirierea sau împrumutul de mese, scaune și lenjerie de pat de la alți furnizori care sunt la expoziție vă poate oferi un avantaj de design față de fotografi care folosesc ceea ce este oferit de organizatorii de spectacol De fapt, vânzătorii vă vor permite adesea să utilizați articole închiriate gratuit, astfel încât bunurile lor să fie expuse în numeroase locații din jurul spectacolului Unii ar putea chiar să trimită miresele la standul tău pentru a vedea un anumit tip de lenjerie sau de masă; aceasta înseamnă că vă trimit și un potențial client Am avut un mare succes cu relațiile cu vânzătorii la spectacolele de mireasă Noi am putut proiectați cabine cu sarpantă și iluminare în sus- cu draperii colorate, de obicei pentru o taxă de închiriere mică sau deloc Acest lucru ne oferă libertatea de a gândi în afara cutiei și de a arăta aprecierea noastră pentru unii dintre marii furnizori cu care lucrăm la nunți Unul dintre cele mai inteligente lucruri pe care le poți face este să-ți aranjezi standul în avans, mai ales dacă plănuiești pentru primul tău spectacol de mireasă Odată ce v-ați hotărât cu privire la dimensiunea cabinei dvs , lipiți o zonă a podelei care este de aceeași dimensiune și puneți toate articolele din cabină pentru a vă asigura că toate se potrivesc și arată plăcut Acest lucru vă va permite să vedeți dacă veți avea probleme de rezolvat cu mult înainte de spectacol De asemenea, vei vrei să-ți dai seama câte cabluri de alimentare Pune-ți cel mai bun picior înainte V-ați amenajat standul și sunteți încrezător că va fi un punct fierbinte pentru trafic în ziua cea mare Acum ce? Am învățat că este înțelept să aruncăm o privire la fiecare centimetru de J cabina cu o lupă pentru a fi sigur că nu pierdeți nimic care ar putea reprezenta un dezastru Ai o șansă să impresionezi FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART clienți potențiali, așa că fă-ți timp să o faci corect Începeți cu pereții Asigurați-vă că semnul dvs este în locația potrivită, astfel încât să fie vizibil din toate unghiurile Confirmați că toate portretele afișate sunt agățate în siguranță și se potrivesc cu decorul dvs general Așezați toate mesele pe care intenționați să le utilizați în părțile laterale și în spatele standului dvs , astfel încât miresele să poată intra în standul dvs și să vă vadă produsele Dacă vă așezați mesele în fața standului și stați în spatele lor, veți îngreuna clienților potențiali să intre în standul dvs și vor trece pur și simplu pe lângă Pe mesele de afișare, mai puțin înseamnă mai mult Nu aglomerați mesele cu atât de multe albume și materiale încât să nu puteți deschide un album complet pentru a vedea întreaga răspândire Scopul tău este să atragi atenția participanților, astfel încât aceștia să intre în standul tău pentru a vedea ce mai ai de oferit Vă recomandăm să aveți un mic covor aspirat în cabină, lipit sau cu un tampon lipicios dedesubt pentru a-l împiedica să se miște Picioarele tale îți vor mulțumi la sfârșitul unei zile lungi Am descoperit că multe mirese vin pe la standul nostru la sfârșitul spectacolului J pentru a-și retrăi picioarele obosite pe covorul nostru moale și moale - este ocazia perfectă de a discuta cu ei înainte de a pleca și de a vă asigura că J își vor aminti de noi Toate lenjeriile de pat pe care le folosiți trebuie să fie călcate și drepte Păstrați modelele simple, astfel încât să nu concureze cu orice altceva din standul dvs Dacă aveți lămpi sau orice altceva cu un cablu, asigurați-vă că acestea sunt ascuns Cablurile vizibile sunt o criză oculară și pot reprezenta un pericol pentru siguranță Dacă puteți investi în materiale promoționale, cum ar fi pixuri, magneți sau orice alt obiect mic cu sigla și informațiile companiei dvs , numai La fel ca o mireasă în săptămânile dinaintea nunții, vrei să te asiguri că ai planificat totul în avans, astfel încât să nu existe surprize în ziua spectacolului de mireasă dați-le celor care semnează bacșiș pentru a primi informații suplimentare Nu vrei să-ți pierzi timpul și banii cu o turmă de oameni care intră în standul tău doar pentru a-și primi jetonul gratuit Acest lucru este valabil și pentru a avea bomboane la standul dvs - dacă este gratuit pentru toți să se bucure, așteptați-vă că vor exista oameni care să treacă pe aici suficient de mult pentru a lua ceea ce vor și să plece Vă recomandăm să creați cărți poștale sau piese de marketing pe care vizitatorii le vor lua Asigurați-vă că sunt în concordanță cu marca și site-ul dvs Când miresele părăsesc spectacolul și încep să cerceteze toți vânzătorii pe care i-au vizitat la spectacol, vrei să-și amintească de tine mai presus de ceilalți Ți-ai acoperit toate bazele și acum este timpul să te uiți la minor Tu esti cel unul care îți vinde afacerea și tu ești artistul Modul în care te prezinți este la fel de important ca și produsul tău S-ar putea să te consideri o persoană ocazională în viața ta de zi cu zi, dar trebuie să reflectezi la ceea ce reprezintă afacerea ta Avem un preț ridicat pentru Serviciile noastre, așa că ne îmbrăcăm și acționăm profesional atunci când ne aflăm în fața potențialilor clienți Dacă ne așteptăm ca un client să investească o mică avere pentru Serviciile noastre, vrem să arătăm și să jucăm rolul Dacă afacerea și personalitatea ta sunt ambele casual, atunci comercializeaza-te ca atare, dar nu te astepta ca un client sa te angajeze daca esti opusul a ceea ce cauta ei la un fotograf de nunta În lumea reală, cum te îmbraci și felul în care arată afacerea ta contează-de ex mai ales când vine vorba de Servicii cu costuri ridicate Du-te mare sau du-te acasă Odată ce începe spectacolul și aveți trafic lângă standul dvs , veți avea doar câteva secunde pentru a atrage atenția unui participant Una dintre cele mai mari greșeli făcute în mod obișnuit de fotografi este să folosească imagini mici în standul lor și să pună accent pe cantitate în detrimentul calității Realitatea este că, oricât de bune sunt imaginile tale, dacă un client potențial nu îți pune piciorul în stand, nu va vedea niciodată cât de talentat ești Gandeste maret Alegeți o colecție cu imaginile dvs cele mai de impact, de preferință unele care sunt diferite de cele pe care le arată majoritatea fotografilor Prinț-le mari- x inci, C? x inci sau mai mare În multe dintre cabinele noastre, ne-am asigurat că toate amprentele noastre aveau o latură de cel puțin de inci, astfel încât să poată fi văzute cu ușurință în timp ce miresele trec pe lângă Dacă aveți acele imagini mari grozave, chiar și doar trei sau patru dintre ele, agățate la nivelul ochilor sau mai sus, ele vor atrage clienții în stânga-Fă-ți timp pentru a examina fiecare centimetru din cabină și asigură-te că nici cele mai mici detalii nu devin o problemă sau distragere a atenției următoarea pagină- Ai doar câteva secunde pentru a atrage atenția potențialilor clienți Afișarea câtorva fotografii mari cu impact este mai probabil să le atragă atenția decât afișarea mai multor imagini mai greu de văzut standul dvs și vor avea oportunitatea de a vedea toate celelalte fotografii grozave pe care le-ați afișat în albume sau în alte prezentări Un alt lucru de luat în considerare este înălțimea cabinei dvs Doar pentru că țeava și drapc sunt instalate la doar picioare, nu înseamnă că trebuie să ții totul la acea înălțime Verificați cu organizatorul spectacolului și asigurați-vă că nu există reguli cu privire la înălțimea standului Odată ce ai degetul mare în sus, cerul este limita Ne aduceam în mod obișnuit propria țeavă și draperii care aveau picioare înălțime și am montat amprente în partea de sus De asemenea, am montat printuri mari pe suporturi luminoase care aveau o înălțime de picioare Avantajul acestui lucru este că standul dvs poate fi văzut de oriunde pe etajul expoziției Daca voir standul este mai inalt si mai mare decât celelalte din emisiune, vei primi o atenție suplimentară Dacă intenționați să jucați o prezentare de diapozitive, mergeți la mare Este posibil ca imaginile afișate pe un ecran mic să nu fie observate Luați în considerare închirierea unui televizor cu ecran mare și creați un suport TV care să dețină J este la nivelul ochilor Ați putea lua în considerare utilizarea unui proiector pentru imagini foarte mari, dar trebuie să luați în considerare amprenta de care are nevoie proiectorul, astfel încât oamenii să nu blocheze imaginea proiectată Poate fi necesar să optați pentru o configurație de retroproiecție, ceea ce ar putea însemna că veți avea nevoie de o cabină mai mare sau va trebui să montați proiectorul suficient de sus, astfel încât să nu întrerupă traficul în cabina dvs sau să nu facă ca imaginile să pară obstrucționate Amintește-ți că scopul tău este să captezi atenția viitoarelor mirese Folosiți la maximum impactul imaginilor și al standului dvs Lăsați-i să servească drept magnet pentru a atrage clienții în spațiul dvs , astfel încât să aveți ocazia să vorbiți cu ei și să le spuneți cât de grozav ați fi să lucrați cu ei Instrumentele potrivite pentru job Când începeți să vă faceți bagajele pentru spectacol, veți avea nevoie de instrumente și articole care să vă ajute cu configurarea Regula generală este să aduci tot ce ai putea avea nevoie și Aduceți mai multe instrumente decât credeți că veți avea nevoie pentru configurarea cabinei dvs ; este cel pe care îl lași în urmă de care vei avea cel mai probabil nevoie În plus, nu știi niciodată când va fi nevoie de instrumentele tale suplimentare de către un furnizor vecin și rambursarea ta va fi o recomandare excelentă Mai mult Ultimul lucru pe care îl dorești este să fii în mijlocul configurației și să te confrunți cu o problemă pe care nu ești pregătit să o rezolvi Aduceți-vă întreaga cutie de scule cu toate componentele standard acolo: clești, șurubelnițe, ciocane etc Includeți, de asemenea, un pistol de capsare, mai multe tipuri diferite de bandă (de ambalare, scotch, mascare, covor cu două fețe, duet), o scară, un cărucior sau un cărucior de mână, cuie și șuruburi, sârmă care poate fi îndoită și folosită pentru a atârna lucruri și prelungitoare Lista de instrumente este extinsă, dar poate fi un har salvator atunci când vă configurați standul Luați în considerare să investiți într-o cutie de instrumente robustă, care vă va menține greutatea corporală, astfel încât să puteți călca pe ea pentru a obține o rază suplimentară de inci sau cam asa ceva Acest lucru poate fi util și pentru configurare Totușile mari din plastic Sterilite sunt, de asemenea, grozave de avut la îndemână Încărcăm albume, felicitări, lenjerie de pat și multe altele în huse transparente, astfel încât să le putem transporta cu ușurință în spectacol pentru configurare și să vedem dintr-o privire ce deține fiecare Folosim un camion de mână care funcționează ca un cărucior plat și o scară Putem încărca containerele pe el și le putem pune pe toate într-o singură călătorie De asemenea, putem folosi stivuitorul de mână ca scară atunci când amenajăm cabina A-ți lua timp pentru a asambla toate instrumentele de care vei avea nevoie pentru spectacol este timp petrecut bine și va face pentru o experiență mult mai puțin stresantă a spectacolului de mireasă O configurare ușoară și ușoară vă poate afecta nivelul de relaxare și vă va îmbunătăți modul în care vă proiectați către potențiali clienți pentru restul zilei Dacă ți-ai făcut temele și știi exact ce implică amenajarea cabinei, atunci ar trebui să se reunească rapid și fără probleme Nu vă instalați târziu; mai degrabă, sosiți devreme și faceți totul la început De făcând acest lucru, îți dai ocazia să faci niște marketing powerfi il Fă-ți timp să te plimbi prin spectacol și să vizitezi vânzătorii care își instalează cabinele Spuneți-le că aveți o mulțime de instrumente grozave, sunt bineveniți să le folosească și ați fi bucuros să le ajutați dacă au nevoie de ajutor Acest gest poate salva o viață pentru unii vânzători, dar chiar și cei care nu au nevoie de ajutor își vor aminti oferta dvs și s-ar putea să vă țină minte atunci când au un client care are nevoie de Servicii de fotografie O ofertă de ajutor este, de asemenea, un bun spărgător de gheață pentru un furnizor nou pe care nu l-ați întâlnit încă și cu care ați dori să aveți ocazia să lucrați Datorită sensibilizării noastre de-a lungul anilor, standul nostru a devenit un punct fierbinte Furnizorii știu că pot trece să împrumute ceva de care au nevoie Fi diferit Prea mulți fotografi afișează imagini foarte obișnuite la spectacolele de mireasă - fotografii care sunt similare cu cele expuse la orice alt stand Scopul tău pentru spectacol este să ieși în evidență Găsiți imagini cu impact, fie că este o imagine de tip trash the dress, o fotografie de grup distractivă sau o imagine alb-negru grozavă emoțională Alegeți fotografii care par diferite și atrageți atenția oamenilor după ce au trecut pe lângă o grămadă de cabine decorate cu SPECTACLE DE MIRESE W portrete de mireasă de studio sau imagini cu un cuplu care se sărută sub un voal Privește-o astfel: dacă este o imagine pe care ai văzut-o de o mie de ori, atunci probabil că au și mirii O altă greșeală comună este utilizarea semnului pe care spectacolul de mireasă îl oferă standului tău De obicei, este o fâșie de hârtie groasă de până la inci înălțime, de aproximativ picioare lungime, cu numele companiei dvs imprimat cu majuscule negre Fiecare furnizor are același semn și mulți îl folosesc Aruncă deconectarea și folosește în schimb un semn personalizat Nu trebuie să mergi la un magazin de semne și să ai ceva făcut din vinil care se rulează De fapt, astfel de semne nu atârnă niciodată drepte și nu sunt întotdeauna ușor de citit Suntem fotografi; avem acces la printuri de dimensiuni mari și împachetări de galerie Creați un semn personalizat care să se arate bine și să fie ușor de agățat Un lucru simplu ca acesta va da cabinei dvs un aspect rafinat După cum am menționat mai devreme, evitați să folosiți mobilierul furnizat de spectacol - aduceți-l pe al dvs Mutați-vă mesele departe de partea din față a cabinei dvs ; plasați-le în lateral sau în spate, astfel încât clienții potențiali să poată intra în standul dvs și să vorbească cu dvs Oferându-le posibilitatea de a intra în standul tău și de a se uita la albumele și imaginile tale înseamnă că vor rămâne mai mult timp Design și plasare Albumele pe care le expuneți în standul dvs trebuie să vă prezinte cele mai bune imagini, munca care vă reprezintă cel mai bine ca fotograf Acest pagina anterioară-Afișați imagini care ies în evidență și arată diferit față de cele pe care le arată în mod obișnuit alți furnizori Fotografiile care te ajută să ieși în evidență fac mireselor să își amintească mai ușor de tine este șansa ta de a face o impresie de durată, așa că nu rata ocazia de a uimi vizitatorii cu produsele tale creative și unice Deși multe mirese aleg albume clasice pentru a-și prezenta imaginile, mulți nu au idee câte albume unice sunt disponibile În calitate de profesionist, îi puteți educa cu privire la gama largă de opțiuni de album adaptate personalității fiecărui client Profesioniștii au acces la albume pe care publicul larg nu le are, așa că investește în niște albume netradiționale pentru a-i face pe participanți suficient de curioși să intre în standul tău Majoritatea mireselor nu își doresc un album din lemn sau unul din piele de struț, dar este interesant să vezi și să atingi ceva atât de unic Multe companii de albume profesionale vă permit să creați un album de probă la o reducere bună, așa că profitați de avantajul pentru a crea ceva atrăgător Poți oferi aceste albume personalizate mireselor tale ca o opțiune de upgrade sau eventual ca un stimulent frumos pentru cei care investesc în cel mai mare pachet de nuntă al tău În loc să lăsați toate albumele afișate închise, luați în considerare deschiderea unora către o anumită pagină sau o pagină care captează atenția trecătorilor Unele dintre portretele de mari dimensiuni din standul nostru provin de la nunți pe care le iubim cu adevărat, fie pentru că cuplul arăta grozav și fotografiat bine, fie locația a fost unică Când afișăm un portret cu adevărat grozav, încercăm să creăm un album eșantion de la acea nuntă anume Asta le permite viitoarelor mirese să vadă nunta, de la început până la sfârșit, într-un album Am fotografiat un cuplu frumos care a avut o nuntă exotică în Mexic și ne place să le expunem imaginile Mulți vizitatori trec pe la standul nostru pentru că Spectacole de nuntă vor să vadă mai multe imagini de la nunta aceea Sunt curioși în legătură cu locația și doresc un aspect de dulap Dacă un album are un peisaj cu adevărat unic, deschideți-l la acea răspândire pentru a atrage atenția participanților în timp ce trec pe lângă Avem un album de la o nuntă de bal în care s-a folosit iluminat bine pentru recepție Camera este atât de diferită de sala de bal aurie obișnuită încât nu poți rata imaginea când treci pe lângă albumul care o afișează De asemenea, puteți lua în considerare afișarea albumelor de mireasă și de logodnă În oricare dintre cazuri, puteți prezenta o sesiune, desfășurată în mai multe locații, sau puteți prezenta mai multe dintre sesiunile preferate împreună Avantajul de a prezenta un album de logodnă și mireasă este enți și să planteze sămânța pe care o pot investi în albume frumoase - nu doar printuri libere din sesiunea lor specială Dacă prețuiți și comercializați corect aceste albume, ele vă pot crește foarte mult veniturile Internetul este esențial în a ajuta miresele să planifice nunți unice Având în vedere acest lucru, am decis să creăm albume de inspirație pentru a ajuta miresele să aleagă locații, culori și detalii pentru a-și personaliza evenimentul Alegem imaginile noastre preferate de nuntă în fiecare an și creăm storyboard-uri pe o singură pagină care prezintă elementele unice Compilăm panourile de poveste, le imprimăm și le prezentăm în albume auto-lipite, astfel încât viitoarele mirese să poată căuta idei Aceste albume de inspirație au fost o sursă grozavă de conversație oriunde le-am duce, permițându-ne să spunem povești despre fiecare eveniment prezentat și despre ce le-a făcut diferit Albumele arată rapid cum surprindem ziua fiecărui cuplu în propriul nostru stil fotografic și permite de mai jos-Deschiderea albumelor dvs de afișare către o extensie care arată o imagine pe peretele dvs de afișare permite mireselor să vadă mai multe despre ceea ce le-a atras în standul dvs pagina următoare-Designul și amplasarea standului dvs ar trebui să fie la fel de meticuloase și bine gândite ca și cele ale recepției tipului de client pe care doriți să-l atrageți ЯІ^Ик' "**"& ЯЖ-ЛшВИг '' t й ІЖ' ■ • * " 'в ' " -Ъ '\ За і в т іЧ Când vorbești cu miresele tale, vrei să apari la cerere Creați un sentiment de urgență să vă rezervați înainte ca altcineva să o facă cei care ne vizitează standul știu că ne amintim bine de clienții noștri! Arata ocupat Odată ce atragi mirese în standul tău pentru a discuta despre serviciile tale, vrei să apari la cerere Nu dați clienților potențiali ideea că sunteți disperat pentru rezervarea lor, deoarece ați putea părea fără experiență Întotdeauna ne-am făcut un obicei de a folosi J limbaj care dă impresia că suntem experimentați și populari Ori de câte ori suntem întrebați dacă suntem disponibil la o anumită dată, spunem "Cred că putem fi rezervați, dar permiteți-mă să verific rapid " Apoi scoatem o bucată de hârtie care am pliat în buzunar cu mai multe date scrise pe el Această foaie de hârtie conține o listă cu datele nunții pe care le-am rezervat deja și acele date pentru care nu dorim să lucrăm la o nuntă (de exemplu, zilele de naștere ale copiilor noștri, sărbători și evenimente importante de familie) Când spunem "Știi ce? Sunt ocupat săptămâna dinainte și după tine, dar de fapt sunt disponibil pentru întâlnirea ta " Am putea spune, de asemenea, "Uau! Data nunții tale pare să fie foarte populară Mai multe mirese au oprit să întrebe despre acea dată " A spune astfel de lucruri creează un sentiment de urgență și le face să simtă că alte mirese au vorbit deja cu tine despre aceeași dată FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART Realitatea este că este posibil să nu ai deloc nunți în calendar, dar clienții tăi potențiali nu trebuie să știe asta Dacă simt că sunteți disponibil și nimeni altcineva nu este la coadă pentru a vă rezerva serviciile, atunci nu trebuie să programeze o întâlnire cu dvs imediat și este posibil să fiți împins pe listă în spatele altor fotografi pe care îi iau în considerare Întotdeauna vrei să încerci să fii primul la întâlnirea cu mireasa, deoarece vrei să stabilești standardul după care toți ceilalți sunt luați în considerare și, sperăm, să îi convingi pe miri să-ți rezerve Serviciile înainte de a se întâlni cu altcineva Clienti potentiali calificati Există un sentiment foarte pozitiv pe care îl ai atunci când te confrunți cu mulți potențiali clienți care se întreabă despre disponibilitatea ta pentru data nunții lor Acum, dacă ar exista doar o modalitate de a asigura un succes % al rezervării rată! Deși nimic nu este sigur atunci când întâlnești clienți potențiali, îi poți elimina pe cei care nu te vor rezerva pur și simplu calificându-ți clienții potențiali JJ După ani în care ai făcut spectacole de mireasă și ai repetat aceleași informații, înveți să-i recunoști pe cei care sunt cu adevărat interesați de Serviciile tale Puteți începe prin a saluta participanții, spunându-le cum este unic studioul dvs sau vorbind despre stilul de serviciu pe care îl oferiți Apoi, menționați pe scurt prețul special la care încep minunatele dvs Servicii - un preț pe care l-ați determinat că funcționează pentru dvs Mirese cu care se simt confortabil •• prețul dvs de pornire va solicita mai multe informații și doriți să aflați mai multe despre acoperirea nunții dvs și despre ce altceva ar putea fi inclus Conversația va decurge natural daca tu JJ sunt cu mult peste bugetul potențialului client, ea poate încheia conversația rapid sau vă poate spune "Mulțumesc! Te voi contacta " Întrebând A pune întrebările potrivite și a oferi detaliile potrivite despre Serviciile dvs vă va ajuta să vă asigurați că persoana cu care vorbiți este clientul potrivit pentru dvs În loc să oferiți toate informațiile despre pachetul dvs la spectacol, utilizați spectacolul pentru a aduna informații, apoi trimiteți clienților potențiali mai multe informații când spectacolul s-a încheiat Numele miresei: Numele mirelui: Abordare : Telefon: Cel mai bun moment pentru caii : E- mai : Data nunții : Locația ceremoniei: Locația recepției: Vă rugăm să mă contactați pentru a programa o consultație Vă rugăm să-mi trimiteți prin e-mail informații cu privire la dvs Servicii Sunt interesat de: Portrete de mireasă Portrete de logodnă Fotografie de nuntă vizitatorii să completeze informațiile despre client, astfel încât să le puteți trimite informații, le va oferi, de asemenea, șansa de a refuza În general, din moment ce nu putem citi gândurile, îi întrebăm totuși dacă ar dori să primească suplimentar J informație națională Majoritatea vor spune da, chiar dacă sunt S U A Unii oameni vor doar să fie poliți și să-și continue ziua S-ar putea să nu poți JJ pentru a precalifica toți vizitatorii standului, dar cu siguranță puteți încerca să o faceți mai târziu, atunci când contactați clienții potențiali cu adevărat viablc Știu că nu își pot permite să angajeze Acest lucru ne readuce la modul în care standul dvs se uită la public Ați creat un stand care să reflecte gama dvs de prețuri? Daca clientii tai tinta sunt cei cu bugete mari de nunta, ii vei atrage asigurandu-te ca standul tau este elegant si organizat Cei care au impresia că nu sunteți în bugetul lor probabil vor trece ocoli- Adună informații Când aveți un client potențial gata să vă rezolve întrebarea, adresați cât mai multe întrebări pertinente Veți dori să cereți informații care să vă ajute să vă amintiți acest individ, printre sutele de alții cu care ați vorbit Asigurați-vă că formularul este scurt și complet Viitoarea mireasă nu ar trebui să se simtă ca și cum ar fi încheiat un contract lung Veți avea nevoie de numele mirilor, data nunții lor, locațiile ceremoniei și recepției, informațiile lor de contact, adrese de e-mail, ce informații caută și orice altceva simțiți că va trebui să știți pentru viitor Când interogarea este finalizată, scrieți imediat pe spate o notă personală pentru a vă ajuta să vă amintiți cuplul Dacă ați avut timp să discutați și să discutați unele dintre detaliile nunții, ar trebui să aveți ceva personal de remarcat Când un cuplu își are nunta într-un loc în care preferăm să lucrăm, notăm acest lucru, astfel încât să le putem trimite link-uri către imaginile noastre publicate capturate în acea locație Dacă este o locație la care nu am lucrat niciodată, atunci suntem siguri că vom vizita site-ul locației pentru a aduna informații, astfel încât să putem discuta în detaliu cu cuplul A nu fi fost niciodată la locul unei mirese și a nu ști nimic despre asta o poate face pe mireasa să se îndoiască de capacitatea ta de a fotografia acolo, ceea ce îți poate reduce șansele de a-și rezerva nunta Acest lucru este mai ales adevărat FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART dacă încerci să înființezi o nouă afacere de fotografie de nuntă și nu ai lucrat la majoritatea locațiilor locale populare Dacă acesta este cazul, nivelul tău de încredere atunci când vorbești cu potențiali clienți va afecta modul în care aceștia te percep Le puteți da impresia că locul lor este pur și simplu un loc nou pe care vă veți bucura să îl vedeți cu ochi proaspeți și să fotografiați într-un mod creativ J Înainte ca un potențial client să părăsească standul dvs , luați câteva secunde pentru a vă asigura că puteți citi toate informațiile și nu este omis nimic În caz contrar, puteți pur și simplu să luați cârd-ul și să adăugați notele, astfel încât să vă puteți ocupa rapid de următorul cuplu, pentru a vă da seama mai târziu că adresa de e-mail lipsește sau este ilizibilă - și puteți pierde o oportunitate de rezervare Emoția de a trimite afară mesajele de e-mail în masă cu speranța multor rezervări sunt rapid distruse atunci când mai mult de jumătate vă sunt returnate ca "nelivrabile" deoarece adresa de e-mail este incorectă Ștergeți calendarul Un spectacol de mireasă cu adevărat grozav necesită timp, pregătire, investiții financiare și multe energie fizică! Nu ne amintim de un spectacol care să nu ne lase picioarele palpitante, dureroase și teama de a fi nevoiți să spargem totul și să facem bagajele, în ciuda faptului că eram obosiți Cu toate acestea, bucuria de a avea un teanc mare de cărți de informații completate de la miresele interesate este cea mai bună recompensă Trebuie doar să rezervați câteva nunți faceți-vă investiția în spectacol să merite Orice alte rezervări reprezintă un profit - un fapt care vă poate stimula entuziasmul atunci când J După un spectacol de mireasă, sperăm că veți avea o mulțime de noi mirese care sunt încântați să vă cunoască Asigurați-vă că aveți ceva timp rezervat în calendar pentru a vă întâlni cu ei ai cea mai mare nevoie Amintiți-vă, spectacolul este acolo pentru a vă aduce clienți și, mai important, pentru a face ca numele afacerii dvs să fie recunoscut de furnizorii cu care probabil veți lucra în viitor Este important să acționezi la doar câteva ore după un spectacol pentru a te asigura că ești amintit Majoritatea spectacolelor la care participăm sunt în zilele de duminică Așteptați până luni pentru a urmări clienții potențiali este prea târziu Într-o zi obișnuită de luni, toată lumea se întoarce la serviciu și este ocupată cu viața de zi cu zi Miresele nu au timp să se uite peste sutele de felicitări și broșuri pe care le-au primit la spectacol De aceea, în noaptea spectacolului, când toți ceilalți vânzători își întorc proviziile în depozite sau se relaxează, trebuie să te miști Fii proactiv: Cu mult înainte de spectacol, pregătește un mesaj de e-mail pe care îl vei trimite tuturor viitoarelor mirese Mesajul ar trebui să indice clar cine sunteți, cât de încântat sunteți că au trecut să vă viziteze standul și că le oferiți informațiile pe care le-au solicitat Explicați cum vă pot contacta dacă au întrebări și spuneți-le că sunteți disponibil să vă întâlniți O modalitate grozavă de a le reaminti cine ești este să atașezi o fotografie a standului tău la spectacol (de preferință o fotografie făcută când nu era nimeni la stand, poate chiar înainte de deschiderea ușilor expoziției) Această fotografie le poate aminti și de produsele pe care le-au iubit în cabina ta În mesajul de e-mail, menționați câteva informații generale despre prețul dvs - doar suficient pentru a-i elimina pe cei care nu își permit Serviciile dvs , în timp ce îi atrageți pe alții să vă contacteze pentru mai multe informații Am descoperit că trimiterea acestui mesaj preliminar în noaptea spectacolului este destul de eficientă, deoarece unor mirese le place să treacă peste tot ce se află în sacoșele de spectacol noaptea pentru a retrăi entuziasmul zilei și a visa la nunta viitoare Multe mirese răspund imediat la mesajul de e-mail cerând să organizeze o întâlnire pentru a discuta nunta lor Deoarece v-ați șters deja calendarul pentru săptămâna de după spectacol, veți fi disponibil pentru a vă adapta programului Cu cât poți programa mai devreme o întâlnire, cu atât mai bine Vrei ca ei să se întâlnească mai întâi cu tine, astfel încât să se poată îndrăgosti de tine și de Serviciile tale înainte de a vizita oricare dintre concurenții tăi Când o mireasă iubește cu adevărat un vânzător, este dificil pentru altul să-și influențeze decizia, deoarece probabil că și-a imaginat să-și petreacă ziua cu altcineva pagina anterioară-/\ o modalitate excelentă de a reaminti cine sunteți este să includeți o fotografie a standului dvs în e-mailul introductiv Vrei să fii foarte clar despre cine le trimite informații Spectacole de nuntă Vinde-te Odată ce ai terminat spectacolul de mireasă și J Începeți să vă întâlniți cu miresele, este timpul să vă distingeți Dacă ați afișat imaginile potrivite și ați spus lucrurile potrivite la spectacol, atunci ați început deja acest proces Trebuie să cauți elemente de distincție De asemenea, veți dori să subliniați lucrurile pe care le faceți și care sunt unice pentru studioul dvs De asemenea, încercați să găsiți o modalitate de a face chiar și practicile "de fiecare zi" să pară speciale De exemplu, filmăm fiecare nuntă ca o echipă Nu este pagina anterioară-La fel ca mirele în ziua nunții, vrei să-ți îmbraci prezentarea și să-i arăți clientului de ce ar trebui să te angajeze mai jos-Concentrează-te pe lucrurile pe care le faci ca fotograf și care sunt unice pentru tine atunci când vorbești cu clienții tăi Dacă faci unele lucruri pe care le face și concurența, găsește o modalitate de a le discuta, care să le facă să sune diferit și special t •* A zi și despre cuplu Dacă avem lucruri în comun cu ei - poate o dragoste din aceeași echipă sportivă sau stil de nuntă - putem folosi aceste elemente comune pentru a ne vinde neobișnuit ca o mireasă să audă că va avea un fotograf și un al doilea trăgător sau asistent pentru a acoperi evenimentul lor Reușim un punct de a spune că clienții noștri primesc doi primii trăgători Apoi continuăm să explicăm că lucrăm independent unul de celălalt pentru a prezenta două povești complet diferite care, combinate, pictează o imagine foarte completă a zilei lor Afacerea noastră sună foarte diferit Vă explicăm că unul dintre noi face umbră miresei, iar celălalt face umbră mirelui devreme Continuăm spunând că în timpul ceremoniei, unul dintre noi se află în balcon, concentrându-se pe prima dată când mirele și părinții văd mireasa, iar celălalt este dedesubt concentrându-se pe momentul în care mireasa intră în biserică Descriem faptul că, în timp ce unul dintre noi surprinde fotografiile formale de grup la altar după ceremonie, celălalt se află la locul recepției și primește imagini cu mesele, camera și detaliile înainte ca oaspeții să vină și să mute lucrurile Chiar și în timpul recepției, filmăm din perspective diferite în timpul primului dans, al tăierii tortului și al altor momente pentru a ne asigura că au o mare varietate de imagini Deși Serviciile noastre pot să nu difere complet de cele oferite de alți fotografi, subliniem cât de structurate sunt Serviciile noastre și cât de extinsă este acoperirea noastră Pictăm o imagine care sună unică și impresionantă Pe langa faptul ca ne punem in evidenta punctele forte, punem o multime de intrebari despre nunta sine În psihologie, acest lucru se numește oglindire Oamenilor le place să lucreze cu oameni care le amintesc de ei înșiși Luăm asta la extrem și chiar să încerce să oglindească comportamentul cuplului în timpul întâlnirii Dacă formează un cuplu foarte relaxat, vom fi mai relaxați în timpul întâlnirii Dacă sunt puțin mai antrenați și se așează la marginea scaunelor, facem același lucru În cele din urmă, obiectivul dvs este să vă asigurați că clienții potențiali sunt impresionați de Serviciile pe care le oferiți și vă găsesc suficient de simpatic încât să doriți să petreceți mult timp cu dvs după rezervarea Serviciilor Acest lucru nu înseamnă să fii altcineva decât cine ești, înseamnă doar că îți vei împacheta Serviciile într-un mod care să atragă persoana cu care te întâlnești Caii la Actiune Este important să vinuri și să iei masa clienților tăi în timpul întâlnirii și să-i vinzi în toate punctele mai fine ale serviciului tău pentru a-i convinge să te rezerve pentru ziua nunții lor Cu toate acestea, dacă faci toată această muncă și nu le dai un sentiment de urgență să te rezerve, atunci ai putea lăsa un client să treacă de la sine Nu am cerut niciodată unui client să semneze un contract sau nu am întrebat dacă sunt gata să ne rezerve Rutina noastră obișnuită este să le oferim toate informațiile de care avem nevoie și să lăsăm lucrurile deschise, astfel încât să poată merge acasă, să discute despre lucruri și să ne recomande cu decizia lor FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART Înțelegem că se pot simți obligați să se întâlnească cu alți fotografi înainte de a lua decizia finală Este important să nu le oferi clienților impresia că nu există o dată de expirare a capacității lor de a te angaja Cu cât te îndepărtezi mai mult de întâlnirea ta, cu atât este mai mare numărul de fotografi concurenți cu care se pot întâlni clienții și cu atât vor fi mai probabil ca aceștia să uite unele dintre punctele grozave pe care le-ai spus în timpul întâlnirii tale Scriem o întâlnire pentru cineva, cu excepția cazului în care avem un contract și un contract Cand teii pe cineva cu care îi vei îndrăznea o întâlnire, îi dai libertatea de a face cumpărături știind că te are în buzunarul din spate Le anunțăm clienților noștri că avem mai multe întâlniri programate pentru datele nunții noastre deschise și că calendarul nostru este în mod constant J se schimbă, așa că singura modalitate prin care putem rezerva o dată este să o rezervăm Menționăm în mod obișnuit că data lor (indiferent ce este!) este populară și că primim apeluri zilnic, așa că nu putem risca să pierdem o rezervare pentru un "poate" Aceste solicitări pot face clienții să dorească să rezerve rapid, dar de ce să nu mărească J Găsiți articole care nu numai că atrag clienții potențiali, dar care pot adăuga la rezultatul dvs pentru a atrage clienții să semneze rapid urgenţă? În urmă cu câțiva ani, am avut ocazia să participăm la o prelegere susținută de Mark Garber și Jennifer Gilman despre ei fotografie de nuntă și tactici de marketing În timpul prelegerii, ei au menționat o tehnică de închidere care a funcționat pentru ei Am pus-o imediat în practică și am avut un mare succes De fapt, închideam peste la sută din cuplurile cu care ne-am întâlnit în mai puțin de o săptămână de la consultația inițială Garber și Gilman au creat ceea ce ei numit bonus de semnare Acesta a fost practic un lista de articole pe care mirii le-ar face CERINȚE PRE-NUNTĂ primiți gratuit dacă și-au rezervat Serviciile de fotografie de nuntă în termen de șapte zile de la consultarea inițială Dacă semnează după a șaptea zi, ar trebui să plătească dacă ar dori oricare dintre articolele de pe listă Cheia a fost că toate elementele din bonusul de semnare fie nu i-au costat deloc, fie foarte puțin De fapt, multe dintre articolele oferite în bonusul de semnare le-au făcut de fapt mai mult bani La studioul nostru, am oferit cupoane pentru o reducere de USD pe albumele părinților, care puteau fi folosite pentru ambele seturi de părinți Am adăugat USD la prețul albumelor părinților pentru a compensa acest lucru Cu cuponul, părinții au achiziționat de aproape patru ori mai multe albume ale părinților decât în sezoanele precedente de nunți De asemenea, am oferit o logodnă gratuită și/sau o sesiune de mireasă Ambele sesiuni ne-au costat doar timp, dar au dus la vânzări de portrete O alta bonusul de semnare pentru noi a fost un folio de semnătură de logodnă, o broșură de două pagini cu câteva imagini din sesiunea de logodnă pe care prietenii și invitații lor le pot semna Folia ne costă mai puțin de USD asamblat, dar arătăm o versiune de zece pagini la care clienții pot face upgrade și aproape fiecare client acceptă această opțiune S-ar putea să oferi sesiuni gratuite de portrete pe viață; acest lucru i-ar încuraja să folosească în continuare serviciul tău pentru portrete după nuntă, iar tu ai putea câștiga bani din vânzările prințului Cardurile de salvare a datei sau cardurile de mulțumire sunt un alt bonus grozav Puteți oferi gratuit Majoritatea clienților vor avea nevoie de mai mult de , iar atunci când comandă suplimentele, nu numai că îți vor acoperi costurile, ci vor adăuga profit Când utilizați un bonus de semnare, setați o dată de expirare clară și nu prea îndepărtată și alegeți articole cu o valoare percepută mare Oferirea cuplului de nunți de stimulente suplimentare pentru a vă rezerva Serviciile îi face să se simtă ca și cum ar fi mari câștigători, alegându-vă pe dvs să documentați ziua nunții lor Dacă dăruiești totul în pachetele tale cu cel mai mic preț, nu le-ai fi oferit clienților tăi un motiv să cheltuiască mai mult Clienții ar trebui să se simtă expuși riscului de a pierde ceva de valoare în cazul în care întârzie să se înscrie pentru Serviciile dumneavoastră De asemenea, clarificați că articolele nu au nicio valoare care să poată fi aplicată pachetului Nu vrei ca ei să vină la tine și să spună: "Dacă nu vrem sesiunea de logodnă, putem reduce prețul pachetului nostru?" Poate doriți să includeți și o dată de expirare pe anumite articole, astfel încât acestea să fie folosite înainte de nuntă sau într-o anumită perioadă după nuntă ж # Л Munceste mai putin, Маке Mai multe O greșeală obișnuită pentru fotografi, în special pentru cei care abia intră în afacerea nunții, este sentimentul că ar trebui $ r: & eu s- Ș-& • ■ r E £ b- ; £ - furnizați imaginile finale de înaltă rezoluție până la efectuarea ultimei plăți, dar acest lucru nu a fost o îngrijorare suficientă pentru unii care nu au putut obține ultima plată împreună Acest lucru duce la un sfârșit nu prea grozav pentru o relație de lucru lungă Fii inteligent: descrie totul în scris și colectează toate taxele înainte de încheierea evenimentului Un alt lucru care a ajutat veniturile noastre de afaceri și perspectivele financiare a fost oferirea unei opțiuni de plată lunară, de care se bucură mulți clienți Acest lucru permite plăți mici până în luna nunții, față de trei mari Taxa de reținere este considerabilă pentru a se asigura că clientul ia contractul în serios și nu se retrage din acordul nostru cu doar o mică plată de renunțat Apoi împărțim soldul rămas în sume lunare Fondurile lunare pe care suntem programați să le deducem de la diverși clienți ne măresc veniturile în perioadele de timp în care rezervările sunt scăzute Indiferent de tipul de opțiuni de plată pe care alegeți să le oferiți clienților dvs , asigurați-vă că vă protejați pe dumneavoastră și investiția Ai o afacere de condus și, eventual, o familie de care să ai grijă Efectuarea judecăților sănătoase de la început poate preveni o mulțime de dureri de cap Poți fi flexibil, dar nu-i lăsa pe alții să profite de bunătatea și disponibilitatea ta de a ajuta versiunea anterioară-Oferirea de opțiuni de plată flexibile poate face mai ușor pentru cuplurile mari de nuntă să vă permită Serviciile Și dacă ? Anulări de nuntă Urăști să cunoști un client și să aștepți cu nerăbdare nunta lui doar pentru a afla că nunta a fost anulată Din fericire, ne-am confruntat doar cu câteva anulări în cariera noastră Cu toate acestea, a ști cum să gestionăm situația este de cea mai mare importanță; este o perioadă stresantă și dureroasă pentru ambele familii Am creat un formular care subliniază cursul pe care îl vom lua în cazul în care pierdem o dată rezervată Formularul și contractul nostru precizează că prima plată asigură data și că odată ce plata este efectuată, blocăm data nunții, astfel încât să nu fie programate alte evenimente Prin urmare, o anulare are ca rezultat pierderea veniturilor Deși depunem toate eforturile pentru a rerezerva data, uneori acest lucru nu este posibil, mai ales dacă evenimentul este anulat cu doar câteva luni înainte de nuntă Declarăm că avem nevoie de minim șase luni pentru a încerca să rerezervăm data, dar nu garantăm că o putem rezerva Dacă putem re-rezerva data, iar noul contract are o valoare egală sau mai mare, pur și simplu vom elibera clientul de contactul său Precizăm, de asemenea, că, în cazul în care își schimbă data nunții, noua dată trebuie să fie în lunile noastre non-prime, dacă vor transfera oricare din taxa de reținere Acest transfer J este într-adevăr făcut pentru că ne pasă de clientul nostru și înțelegem că unele lucruri (cum ar fi să fii în serviciu militar activ sau să suferim de probleme de sănătate) sunt dincolo de controlul cuiva Înțelegem, de asemenea, că alți vânzători nu vor rambursa niciun ban; acest lucru ar putea fi în detrimentul familiei care a plătit nenumărate rețineri și depozite Cu siguranță nu vrem să fim o sursă de stres sau resentimente CERINȚE PRE-NUNTĂ j mai sus-Deși speri că toate nunțile tale vor decurge fără probleme, este important să fii pregătit pentru orice situație stânga- Dacă un cuplu își anulează data nunții, ești încă obligat din punct de vedere tehnic la ei pentru data dacă ți-au plătit un avans Nu poți începe să cauți o nuntă de înlocuire până când aceștia nu au semnat ceva care să te elibereze de contractul tău către familii Cu toate acestea, acest lucru este la discreția noastră Conform contractului nostru, păstrăm întregul contract de care ne-am cerut pentru a ne rezerva Serviciile Nu putem face ca un client să schimbe data nunții și să ajungem să ia două întâlniri prime pentru prețul uneia fără vreo consecință financiară Primirea formularului de anulare completat semnat de partea contractantă inițială este importantă, deoarece îi eliberează de plățile viitoare, așa cum este menționat în contract De asemenea, îl eliberează pe fotograf de obligația de a fotografia evenimentul și orice altceva a fost promis în contract Această parte a afacerii poate fi gestionată după cum credeți de cuviință, dar cunoașteți legile statului dvs cu privire la contractul semnat și banii efectivi câștigați din munca dvs am făcut Dacă nu ați finalizat munca specificată, atunci este posibil să nu puteți pune în buzunar toți banii pe care clientul i-a plătit până acum Fii atent și citește mereu prințul bun Fă-ți tema Ne facem un obicei de a cerceta la fel de mult ca posibil orice loc în care nu am lucrat Gândirea noastră este că, dacă un client are încredere în noi pentru a surprinde ziua nunții și ne-a plătit bine, atunci îi datorăm pentru a oferi cel mai bun serviciu posibil Pe măsură ce ne pregătim pentru ziua nunții, începem să adunăm informații de la clienții noștri despre locația ceremoniei, locația recepției și eventualele locuri în care am putea filma între cele două evenimente Odată ce ai rezervat o nuntă, este important să investești timp pentru a te pregăti Vizitarea locurilor în care nu ați mai lucrat înainte și verificarea locațiilor de unde puteți obține poze grozave în ziua nunții vă pot ajuta să asigurați rezultate excelente Ne place să vizităm locul ceremoniei înainte de nuntă Acest lucru ne oferă ocazia să ne prezentăm, să aflăm regulile de fotografiere și să găsim cele mai bune locuri din care să fotografiam Am constatat că atunci când facem acest efort și învățăm regulile, personalul bisericii se slăbește adesea și ne oferă o mică libertate în plus, atâta timp cât nu abuzăm de privilegiu Convingerea noastră este că cuplul știe care sunt regulile atunci când selectează locul pentru care se desfășoară reguli și ne permite doar să tragem din balcon sau din spate, apoi cuplul ar trebui să se aștepte doar la asta Ei nu pot fii dezamăgit dacă ratezi lovituri pentru că trebuia să joci după regulile bisericii au selectat Cu toate acestea, am fost întotdeauna respectuoși față de biserici și am informat personalul din timp că nu filmăm cu bliț în timpul ceremoniei, nu facem niciodată clic în timpul rugăciuni, ne mișcăm discret cum nu vrem oaspeții se uită la noi în loc de miri și nu urcăm niciodată pe culoarul central Să anunți personalul bisericii că le respecți unitatea înainte ca ei să înceapă să-ți dea regulile este un drum lung și te poate ajunge pe lista lor de recomandare Facem o vizită la locul recepției și înainte de ziua nunții Ne programăm un timp pentru a face cunoștință cu personalul și pentru a obține un scurt tur și o scurtă prezentare a aspectului pentru recepția cuplului Acest lucru ne permite să vedem ce tip de provocările de iluminat cu care ne putem confrunta, identificați orice obstacole pentru care ar trebui să fim pregătiți și stabilim cele mai bune locuri din care să filmați în momentele cheie ale recepției Mai important, această întâlnire ne permite să creăm o nouă relație cu un furnizor cu care poate nu am mai lucrat înainte și, adesea, acel furnizor este impresionat că ne facem timp pentru a ne face temele Acest lucru, plus munca excelentă în ziua nunții, poate duce la recomandări grozave În cele din urmă, ne oprim pe la orice alte locații pe care mirii le au în vedere pentru poze În timp ce ne aflăm în aceste locații, verificăm dacă există festivaluri sau evenimente care vor avea loc în ziua nunții și ar putea prezenta o problemă De asemenea, ne asigurăm că avem permisiunea de a filma acolo și, dacă este necesar, solicităm orice permise Ne asigurăm că știm și unde ni se va permite să parcăm Ultimul lucru pe care vrei să-l faci este să te prezinți pentru a filma un eveniment și să realizezi că nu poți livra imaginile pe care le-ai promis cuplului pentru că nu ai făcut puțin lucru Întotdeauna facem un efort suplimentar pentru a căuta locuri în care o limuzină extensibilă sau un autobuz de petrecere poate parca și se poate întoarce cu ușurință Acest lucru nu numai că face lucrurile mai mult pentru ei, dar economisește timp în a ajunge de la o locație la alta În timp ce ne aflăm în oricare dintre aceste tipuri de locații distractive, suntem siguri că ne uităm în jur și vedem câte locuri usefi il sunt de folosit, astfel încât să putem profita la maximum de acel loc Încercăm să găsim o zonă în care să-i fotografiem pe miri împreună, un alt loc pentru a-i fotografia pe fiecare în parte, un loc pentru toate doamnele, un loc pentru toți băieții și un alt loc pentru de mireasă FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART parte Scopul nostru este să găsim suficiente locații complet diferite într-o singură destinație, încât să pară că am vizitat mai multe locuri diferite Efectuarea acestei vizite a site-ului în avans ne permite să fim hotărâți și să curgem rapid în ziua nunții, astfel încât să putem obține mai multe imagini decât se așteaptă cuplul Încercăm să facem toate vizitele noastre la locul aproximativ la ora din zi pe care o vom filma în ziua nunții, astfel încât să putem vedea cum va fi lumina Să știi cum trece lumina prin ferestrele bisericii sau dacă există zone cu lumină aspră într-un parc te va ajuta să fii pregătit în ziua nunții Elaborați un plan Un pas important pentru noi în a fi pregătiți este să lucrăm îndeaproape cu clienții noștri pentru a dezvolta un plan pentru ziua nunții Nu fiecare cuplu angajează un wedding planner și, chiar dacă o fac, nu toți planificatorii lucrează cu tine înainte de nuntă pentru a te asigura că ești la curent cu tot ce se întâmplă Mai mult, este posibil să nu cunoască cronologia ta pentru fotografiere Plănuim să avem o consultație cu aproximativ treizeci de zile înainte de nuntă Solicităm cuplului să elaboreze un formular de furnizor și locație, astfel încât să avem o listă cu fiecare furnizor cu care vom lucra, adresele tuturor locațiilor și numerele de telefon ale personalului din fiecare locație Acest formular este o referință rapidă pentru noi pentru planificarea prealabilă și, în ziua nunții, oferă informațiile de care vom avea nevoie dacă trimitem imagini de la eveniment spre publicare De asemenea, creăm un plan personalizat care prezintă timpul în care vom lucra, când Cu câteva săptămâni înainte de fiecare nuntă, ne place să ne întâlnim cu clienții noștri pentru a ne asigura că suntem la curent cu toate detaliile nunții lor Ne ajută să ne pregătim să știm nu doar lucrurile pe care le-au planificat pentru ziua respectivă, ci și la ce să ne așteptăm în ceea ce privește decorul vor avea loc evenimente importante și, aproximativ, când vor avea loc anumite oportunități de fotografie De multe ori începem de la sfârșitul nopții și lucrăm invers, astfel încât cuplul să poată vedea, în funcție de ora la care vom pleca pentru noapte, la ce oră ar trebui să se aștepte să ne vadă Dacă cuplul ne-a rezervat pentru un pachet de opt ore, recepția se încheie la ora : și vor să stăm până la sfârșitul nopții, se pot aștepta să ne prezentăm la : Dacă timpul funcționează, discutați cât de departe ar trebui să fie cu părul și machiajul și să vă îmbrăcați pentru imaginile de dinaintea ceremoniei Dacă sincronizarea nu funcționează, fie găsim o modalitate de a ajusta back-end-ul pentru a pleca puțin mai devreme, astfel încât clientul să câștige mai mult timp pe front-end, fie clientul poate adăuga ore suplimentare de acoperire De obicei, clienții noștri au rezervat un pachet cu destule ore în avans și trebuie doar să ajustăm timpul pentru a ne adapta la lucrurile cele mai importante lor Odată ce am stabilit un început și am încheiat- Timpul ish, trecem peste toate detaliile zilei Începem cu locațiile în care mirii se vor pregăti și obținem cât mai multe informații despre acele locuri Să știm câți oameni vor fi acolo pregătindu-se și ce fel de mediu va fi ne poate ajuta să oferim un pic de îndrumare și asigurați-vă că totul este gata pentru ziua nunții Există o mare diferență între o mireasă și opt prieteni care se pregătesc într-o clasă de școală duminicală și o mireasă și trei domnișoare de onoare care se pregătesc într-o suită de hotel executive De asemenea, discutăm despre detaliile nunții reale Vrem să știm ce culori folosesc, tipurile de flori, cât de mari sunt piesele centrale, dacă există favoruri de petrecere, cum este tortul și dacă există iluminare pentru evenimente putem face să captăm cât mai mult posibil și să-l facem să arate cel mai bine Trecem peste fiecare minut al zilei pentru a observa când vor avea loc evenimente speciale, cum ar fi tăierea prăjiturii, dansurile și toasturile De asemenea, întrebăm dacă vor exista evenimente care ar putea fi în afara normelor Dacă nu știi asta J ceva va avea loc, este posibil să ratați ocazia de a-l fotografia sau de a vă găsi într-o locație slabă pentru a captura imagini în mod eficient Având aceste discuții și să aflăm cât timp ne lasă J pentru a captura imaginile pe care le doresc este esențial pentru a se asigura că lucrurile merg bine Continuăm cu un caii sau un e-mail cu o săptămână înainte de nuntă pentru a vedea dacă există modificări sau completări de care trebuie să fim conștienți și pentru a oferi clientului ultima doză de asigurare că va fi o zi grozavă și o să ne distrăm de minune J ОС o lucrand impreuna Planificați ocoliri și opriri la boxă Ne străduim să creăm imagini distractive și unice pentru clienții noștri Planificăm activ să facem aceste imagini să se întâmple; nu așteptăm în jur FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART Una dintre părțile interesante despre pregătirea nunții unui client este să vină cu un plan pentru imagini grozave Găsirea unor locații unice în ziua nunții poate crea adesea niște imagini grozave pentru clienții dvs - trebuie doar să fiți conștienți de orice reguli, pericole sau evenimente care v-ar putea împiedica planurile sperând că o oportunitate interesantă se prcs-ents Am planificat opriri la boxe unde putem face niște imagini grozave în locații pitorești S-a auzit despre acest lucru și prezentăm aceste imagini pe site-ul nostru, astfel încât clienții care ne rezervă au ajuns să se aștepte că vom face o ocolire în ziua nunții lor pentru a crea niște imagini speciale Aceste opriri la boxe ne permit să creăm imagini distractive și diferite ale mirilor împreună și individual, ale întregii petreceri de mireasă, apoi doar ale doamnelor și ale băieților Oferă tuturor celor din petrecerea de mireasă ocazia de a-și arăta personalitatea și de a se relaxa Unii clienți consideră aceste opriri punctul culminant al zilei Mulți dintre băieți au spus că a fost prima dată când s-au distrat J li se face poza Fiecare cuplu este diferit în momentul și modul în care dorește să creeze aceste imagini Unele cupluri doresc să arunce o primă privire în care li se oferă posibilitatea de a se vedea înainte de ceremonie (acesta este tratat într-un capitol ulterior), astfel încât să poată scoate toate fotografiile din drum și să meargă chiar de la ceremonie la oră cocktail/recepție Alții vor să savureze momentul special când se văd pentru prima dată J și creați imagini după ceremonie în timp ce invitații sunt la ora de cocktail Noi nu împingem nicio abordare; știm că este o decizie personală pe care cuplul trebuie să o ia CERINȚE PRE-NUNTĂ g (r) W л" •:-?•■'• ''г'' "Л"^,СЙ" '> ?■ ,^ t-Etw лА Jfe^P * WW ЖіІ' ■ііь - :^л>Л'У/гѴѵ^ ' $ У Іи£Й lire sterline II expus, compus cu art și are o iluminare bună Aveți mult mai multă flexibilitate creativă în acest caz J Filmăm în RAW deoarece permite mai multă latitudine în îmbunătățirea imaginii în faza de post-procesare Dacă setările camerei noastre sunt puțin dezactivate, adesea putem salva o imagine Putem recupera mai bine detaliile din zonele de lumină și umbră (cum ar fi rochia și smokingul!) În postproducție, mai puțin înseamnă mai mult Dacă aveți patruzeci sau cincizeci de acțiuni, nu trebuie să le legați pe toate Am găsit trei sau patru look-uri pe care le-am iubit devreme și le-am folosit în mod constant atunci când ne procesăm imaginile Acest lucru ne ajută să creăm un aspect și un sentiment de semnătură pe care clienții noștri și potențialii noștri îl recunosc Dacă folosim prea multe acțiuni și pluginuri diferite și creăm prea multe stiluri diferite în galeriile noastre de imagini, clienții nu vor recunoaște imaginile ca fiind ale noastre De-a lungul anilor, a fost măgulitor să ai un client să ne contacteze sau să ne trimită un mesaj și să ne spună: "Am văzut câteva dintre imaginile tale în hainele unui prieten zilele trecute Știam că sunt ai tăi fără să trebuiască să le întreb " Suntem puriști la suflet și credem că, dacă aveți o imagine puternică, calitatea imaginii originale ar fi suficientă pentru a vă bucura Acestea fiind spuse, există acțiuni și plug-in-uri care ne plac mult vcry și le folosim, dar numai cu o atingere ușoară Ne place Cafe Mocha, o acțiune care conferă un alb-negru ușor tonificat efect cu o vignetă ușoară Vignetele sunt aproape întotdeauna exagerate O vignetă reușită shotild oferă o ușoară întunecare a perimetrului imaginii care atrage privirea privitorului către centrul imaginii, unde se află subiectul O vignetă exagerată scade subiectul Folosim, de asemenea, un filtru de procesare încrucișată pentru unele dintre imaginile noastre cu lumină naturală (utilizate cu cea mai ușoară atingere!) pentru a le lumina vârful și a le oferi o senzație mai vie Un alt instrument preferat este filtrul Nik Color Efex Pro Tonal Contrast Ne permite să adăugăm un plus de claritate și o ușoară creștere a saturației pentru un impact sporit Când aplicăm filtrul, reducem opacitatea acelui strat la până la % Când creați în mod constant imagini cu un aspect de semnătură și folosiți o abordare puternică de marketing, oamenii vă vor căuta să creați imagini cu acel aspect și sentiment pentru nunta lor Partajare online Găsirea site-urilor de internet potrivite este necesară pentru a partaja imaginile uimitoare de nuntă cu viitorii clienți și furnizori Multe companii găzduiesc galerii online protejate prin parolă Unii percep o taxă lunară sau anuală Alții percep o taxă pentru fiecare articol vândut (de obicei iau un procent din vânzare) În primii ani de postare online cu Collages net, am afișat la recepții o fișă informativă elegantă lângă cartea de oaspeți sau albumul de semnături de logodnă Acest lucru a dat oaspeților să știe că imaginile de nuntă vor fi postate după nuntă și că, dacă ar furniza adresa lor de e-mail, i-am anunța când galeria va fi live Oaspeții au vizitat FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART Serviciile de galerie online sunt o resursă excelentă de folosit nu numai pentru a partaja imaginile cuplului cu prietenii și familia lor, ci și pentru a crește vânzările de imprimeuri libere către aceiași spectatori galeria și multe au comandat printuri cu ei înșiși, membrii familiei lor și adesea printuri mari ca cadouri pentru nunta Am văzut mii de dolari în comenzi filtrate, fără ca noi să trebuiască să luăm comenzi Totul s-a făcut online fără probleme, iar fondurile din vânzări au fost direcționate direct în contul nostru bancar Galeriile online au devenit un loc minunat pentru potențialii clienți pentru a urmări acoperirea completă a diferitelor nunți într-un mod plăcut și organizat Suntem capabili să direcționăm viitorii clienți către galeriile de imagini create în locațiile lor, ceea ce este extrem de util dacă nu aveți de fapt o mostră fizică album pentru a le arăta când se întâlnesc cu tine De asemenea, direcționăm vânzătorii către galerii pentru a selecta imaginile în care ar dori să le folosească marketingul lor În plus, sunt capabili Folosim alte site-uri în principal pentru a partaja imagini cu furnizorii și publicațiile Cu un abonament, unele site-uri vă permit să încărcați albume cu imagini care pot fi trimise direct către publicații care solicită anumite nunți și detalii Un site pe care îl folosim pentru acest serviciu este Two Bright Lights, care oferă aceste beneficii cu un abonament lunar SPECTACLE DE NIRE În tot ceea ce faci, de la coptizarea imaginilor până la modul în care te promovezi clienților tăi, rareori vei fi primul care face ceva Cu toate acestea, puteți oricând să adăugați propria dvs întorsătură personală (Notă: sunt disponibile și abonamentele de bază gratuite ) Când cercetați ce site-uri vor fi cele mai bune pentru a vă prezenta imaginile și pentru a ajunge la public, luați în considerare beneficiile și investiția necesară De asemenea, rețineți că aceste site-uri ar putea fi ușor de navigat pentru dvs și pentru vizitator Adăugați propria întorsătură Adăugarea de efecte cu acțiuni sau plug-in-uri nu este singura modalitate de a-ți cultiva per stil personal și creați o lucrare care să stea în picioare afară De asemenea, va trebui să creați un brand unic Companii precum Pepsi și McDonald's cheltuiesc milioane de dolari în fiecare an pentru a cerceta ce idei de marketing - totul, de la fonturi specifice, la culori, la machete și modele publicitare - vor atrage clienții unu modalitatea de a atrage atenția asupra muncii tale este să identifici mărcile pe care le crezi cel mai bine j J Су clientela pe care o speri să atragă și să folosească unele dintre aceste elemente pentru a-ți crea propria J marca FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART Încercăm să luăm în mod obișnuit copii ale revistelor pe care clienții noștri țintă le-ar putea cumpăra și să ne uităm la elementele de design ale reclamelor din ele Am văzut multe elemente de design comune în mai multe reclame, iar unele culori și fonturi par să fie utilizate în mod constant de mai multe companii Creăm reclame care prezintă unele dintre aceste detalii De asemenea, ne uităm la imaginile folosite în reclame și notăm pozarea și stilul de procesare pentru a vedea ce tendințe fotografice sunt prezentate clienților la care dorim să ajungem Utilizarea acestor indicii este incredibil de importantă Când ne inspirăm din reviste recente, suntem capabili să fim la curent Prea multe companii se tem să se schimbe sau prea leneșează să facă efortul Acum, a face unele cercetări și a-ți ajusta abordarea nu înseamnă că trebuie să renunți la tot ce ai făcut; de fapt, asta ar fi o mare greșeală dacă ai o afacere stabilită Am încercat mereu să ne asigurăm că cer- J păstrați elementele cheie din reclamele noastre și branding-ul nostru la un nou aspect și senzație, astfel încât să rămânem! avem o anumită recunoaștere solidă cu baza noastră de clienți existentă Marele beneficiu al analizei și reîmprospătării materialelor dvs de marketing în fiecare an este că puteți utiliza imagini de la nunți recent finalizate și puteți crea un aspect proaspăt, lustruit este o zi mare pentru ei și nu vom dezamăgi În momentul în care începem să dăm cu pumnul în ceas - să ne prezentăm pentru orele alocate și să filmăm nunta, numărând invers până când este timpul să plecăm - ne-am pierdut pasiunea pentru filmarea nunților Sunt fotografi care conduc un studio de volum; întreaga lor abordare poate fi să intre și să fotografieze cât mai multe nunți Chiar și acei fotografi trebuie să recunoască că clientul lor le-a încredințat această zi importantă și ar fi putut fi selectați mulți alți fotografi Adevărul este că unele mirese angajează un fotograf în funcție de emoție, ci de buget și de ceea ce vor primi pentru banii lor Chiar și așa, suntem povestitori Sarcina noastră este nu doar să facem fotografii ale momentelor aleatorii ale zilei, ci să surprindem esența și spiritul zilei nunții clienților Acestea sunt imaginile la care se vor uita înapoi pentru a-și aminti emoția, râsetele, bucuria, prietenii și familia - toate momentele care se întâmplă o singură dată în viață Trebuie să filmăm cu o parte creativitate și o parte inimă Atâta timp cât emoția este ghidul nostru, produsul final va fi un lucru de frumusețe De asemenea, trebuie să fim gata să surprindem un moment în orice moment Nu știi niciodată când se va prezenta următoarea mare oportunitate și dacă camera ta nu este la îndemână, Fii un povestitor Ca fotografi, trebuie să ne amintim cât de onoare este să ni se ceară să surprinzi unul dintre cele mai importante evenimente din viața unei persoane Trebuie să încercăm să nu luăm această responsabilitate cu ușurință Este important să le anunțăm clienților noștri că înțelegem ZIUA NUNTEI Pagina de mai sus și următoarea-Fie că este un moment special pe care cuplul îl împărtășește în ziua nunții sau o relație strânsă între mama ei și fiica ei, treaba noastră ca fotografi este să creăm nu doar imagini, ci și să documentăm momente și amintiri s-ar putea să ratezi ceva ce nu se va mai întâmpla niciodată Suntem creatori de imagini, documentari și povestitori Nu folosim un pix pentru a teii povestea sau o pensulă pentru a ne crea arta; folosim un aparat de fotografiat Fă tot ce poți pentru a te pierde în moment Uită de ceea ce se întâmplă în viața ta și dăruiește-te clientului tău Pune pe primul loc ceea ce se întâmplă în viața lor Dacă faci aceste lucruri, succesul și banii vor urma pentru că dragostea și pasiunea ta pentru această afacere vor străluci totuși O FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART Ян Ж Ж z ■ ■ vF Realitatea este că nu există o formulă perfectă care să funcționeze pentru toată lumea Există mulți factori care vor afecta dacă afacerea dvs de fotografie de nuntă are succes; regiune, stil, produse, asistență etc Cel mai bun lucru pe care îl putem face ca profesioniști este să aruncăm o pietricică în apă și să sperăm că valuri pe care le provoacă să devină un val de succes Dacă asta nu funcționează, atunci aruncăm mai multe și diferite pietre până găsim ceea ce funcționează pentru noi În viață și în afaceri, singurul loc în care succesul vine înaintea muncii este în dicționar, așa că trebuie să alocați timp, să cercetați și să munciți pentru a avea succes în afacerea dvs Dacă citești această carte, atunci faci un pas uriaș în direcția corectă, nu pentru că această carte conține toate răspunsurile, ci pentru că această carte reprezintă dorința ta de a te educa asupra lucrurilor care te vor face mai bun Indiferent de cât de mult succes ai în afacerea ta, nu te mulțumi niciodată; nu se știe niciodată când va lovi următoarea recesiune sau când va avea loc o schimbare majoră de tendință Dacă nu continuați să căutați modalități de a crește și de a vă îmbunătăți, este posibil să nu fiți pregătit pentru acele schimbări din industrie Speranța noastră pentru fiecare cititor este să nu atingă niciodată apogeul ca fotograf pentru că nu încetează să crească! pagina anterioară-Vr\e singurul loc în care veți găsi succes înainte ca munca să fie în dicționar Folosiți instrumentele din această carte și alte lecții pe care le învățați și folosiți-le pentru a vă ajuta afacerea să se dezvolte CONCLUZIA А Acțiuni, , Adobe Photoshop, Reclame, , , , Albume, , ^ , , Aspect, personal, В Imagini alb-negru, , Bloguri, , , Rezervare clienți, - , - Branding, , - , , Asociații de mirese, Petrecere de mireasă, Portrete de mireasă, , - Spectacole de mireasă, , , , - , Cărți de vizită, , Tăiere de tort, Caii la actiune, - Anulări, - Candidați, , Ceremonia, Clientela, de preferat, Clienti, rasfat, - Ora de cocktail, Colaborare, Competiție, , , Încredere, - Consultații, - , - , Contracte, - Acoperire, - Nunți culturale, Nunți destinație, - Imagini de detaliu, - , - , Fișiere cu imagini digitale, , Afișări, - , Rochie, - , , , - E E-mailuri, , Sesiuni de implicare, - , Așteptări, depășind, F Filtre, Primul dans, Prima privire, , - Pește pe băț, Flash, Poza de flux Vezi Pozat Formale, - Rame, G Cadouri, client, Portrete de mire, - H Hurley, Ken, Galerie de imagini, online, - Venituri, Inspirație, - FOTOGRAFIE DE NUNTĂ KICKSTART Lentile, , rapid, ochi de pește, unghi larg, Iluminat, , , , Locații, , , - , , - , - , , stand nupțial, - consultație, filmări, - , - , , , - Logo, M Reviste, , , , , Marketing, , - , , Modele, , Monopode, Postproducție, - , - Pregătiri, , , - , Preț, , - , Tipărituri, - , Produse, , - Recuzită, - Fișiere RAW, Recepție, , , - , Recomandări, , , , , , Reflecții, , Băuturi răcoritoare, - Declanșatoare de la distanță, Recenzii, s Carduri de salvare a datei, , V Furnizori, - , , , , , - , , , Locuri, , - , , , Lumini video, Vignete, w Filigran, Site web, , , , Planificatori de nunta, , , , , N Rețea, - , Nik Color Efex Pro, P Pachete, , , - , , Panorare, Planuri de plată, - Perspectivă, , - , Plug-in-uri, , Portofoliu, Pozand, , , , , - , Al doilea trăgător, , Bonus de semnare, - Social media, , , Povestirea, - Șabloane, Lăstari de probă, - Felicitari de mulțumire, Cronologie, Trash the dress, , - Trepiede, Două lumini strălucitoare, INDEX obține mai inteligent dintr-o carte! Cărți noi în fiecare lună Cărți despre toate subiectele și specialitățile de fotografie Învățați de la experți de top din fiecare domeniu Cumpărați cu Amazon, Barnes & Noble și linkuri Indiebound Portrete cinematografice Pete Wright vă arată cum să adaptați tehnicile clasice de iluminare și pozare de la Hollywood la echipamentele moderne și la sesiunile de portrete Lista de , USD, , x , p, imagini, nr Bazele Pozării Pierre Stephenson se afundă într-unul dintre aspectele cele mai greu de stăpânit ale fotografiei: proiectarea unor ipostaze măgulitoare, convingătoare din punct de vedere vizual Lista de , USD, x , p, de imagini color, nr Curbe sexy Tammy Warnock vă ajută să creați imagini senzuale ale femeilor de mărime plus Cu aceste abilități simple de iluminare și poze, rezultate măgulitoare sunt asigurate! Lista de , USD, , x , p, de imagini color, nr Portret Dezlănțuit Travis Gadsby împinge portretul în noi direcții interesante, cu concepte de design care vor încânta cu siguranță spectatorii și clienții! Lista de , USD, , x , p, de imagini color, nr Fotografie cu animale sălbatice Joe Classen vă învață tehnici avansate de urmărire a imaginilor evazive și de capturare a momentelor magice în sălbăticie Lista de , USD, , x , p, de imagini color, nr PUOTOGRAFIE INFRAROSU Arhitit ІкЪацш I f Brillwrt laitts Fotografie în infraroșu Laurie și Kyle Klein simplifică procesele uneori confuze de selecție a scenei, fotografiere și postprocesare a imaginilor digitale în infraroșu Lista de , USD, x , p, de imagini color, nr Fotografierea familiilor Elizabeth și Trey Homan sunt cunoscuți pentru portretele lor elegante de familie În această carte, ei împărtășesc tehnicile pe care le folosesc pentru a le crea Lista de , USD, x , p, de imagini color, nr Flash pe cameră pentru nuntă ȘI FOTOGRAFIE PORTRET, ED II Noua ediție a lui Neil van Niekerk include idei actualizate pentru o iluminare excelentă a blitzului pe cameră, oriunde Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr Atingerea moale Pentru ochiul uman, subiecții sunt întotdeauna bine focalizați, dar fotografii au șansa de a prezenta lumea mai blând Jim Cornfield vă arată cum Lista de , USD, x , p, de imagini color, index, nr Nunți cu stil Kevin Jairaj îți arată cum să creezi imagini dramatice de nuntă în orice cadru - fotografii care arată ca și cum ar fi fost rupte de pe paginile unei reviste! Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr Stăpânirea expunerii Mark Chen explorează un pas cheie în crearea fiecărei imagini: expunerea Aprofundați acest subiect și obțineți control total asupra imaginilor dvs Lista de , USD, , x /, p, imagini color, index, nr Artă cu un iPhone Imaginile elegante ale lui Kat Sloma dezvăluie iPhone-ul ca un instrument sofisticat de realizare a artei În această carte, ea vă prezintă abordarea ei inventiva Lista de , USD, , x , p, de imagini color, index, nr Stăpânirea fotografiei în infraroșu Karen Dorame te poartă într-o aventură prin crearea de imagini uimitoare cu lumină invizibilă Lista de , USD, , x , p, imagini color, index, nr Conservare MANUAL DE FOTOGRAFIE 'rx " •' 'i \ Manual de fotografie de conservare Renumitul fotograf și activist de mediu Boyd Norton arată cum fotografiile pot salva lumea Lista de , USD, , x , p, imagini color, index, nr Arta alb-negru Chuck Kimmerle împărtășește unele dintre cele mai evocatoare imagini ale sale și vă învață abordarea sa creativă de a re-vizui locuri și spații Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr Stăpânirea compoziției Mark Chen explorează un pas cheie în crearea fiecărei imagini: compoziția Aprofundați acest subiect și obțineți control total asupra imaginilor dvs Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr FOTOGRAFIE NUUDUL ■ Fotografiați Nudul Peter Bilous te duce dincolo de elementele de bază pentru a explora tehnicile de pozare și iluminare - în interior și în exterior - care îți vor duce munca la următorul nivel Lista de , USD, , x , p, de imagini color, index, nr Iluminare pe locație Jeff și Carolle Dachowski vă arată cum să găsiți sau să creați o lumină frumoasă atunci când fotografiați portrete la locație O abordare practică a unui subiect complicat! Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr theartof PORTRETUL Arta portretului Rosanne Olson prezintă o abordare a creării de portrete nuanțate care dezvăluie esența personalităților și conexiunilor subiecților Lista de , USD, , x , p, imagini color, index, nr Iluminare de lumină și umbră DESIGN PENTRU FOTOGRAFIE DE LOCALIZARE Renumitul fotoeducator Топу Corbell vă arată secretele proiectării luminii dinamice pentru portrete la locație Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr Mașter Low Light Photography Heather Hummel face un tur al tehnicilor foto de la amurg până la zori și arată cum să facă scenele naturale să prindă viață Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr Stil senior Tim Schooler este cunoscut pentru portretele sale avansate de seniori În această carte, el vă prezintă prin abordarea sa asupra iluminatului, pozelor și multe altele Lista de , USD, , x , p, imagini color, index, nr Povestiri pentru fotojurnalişti Enzo dai Verme (Vanity Fair, l'Uomo Vogue și multe altele) vă arată cum să creați narațiuni convingătoare cu imagini Lista de , USD, x , p, de imagini color, index, nr Ghidul complet pentru Fotografie cu păsări Jeffrey Rich vă arată cum să alegeți echipamentul, să vă apropiați și să surprindeți momentul perfect O necesitate pentru iubitorii de păsări! Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr După Cameră Thom Rouse creează lucrări de artă care începe cu fotografii nud și portret, apoi se îndreaptă spre alte lumi prin compoziție creativă de postproducție Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr Portrete de relații Tim Walden vă arată cum el infuzează portretele sale alb-negru cu narațiune și emoție, pentru rezultate uluitoare care vor rezista testului timpului Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr Împușcat în întuneric Brett Florens abordează fotografia cu lumină scăzută, arătându-vă cum să creați portrete uimitoare și imagini de nuntă în condiții dificile Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr Nunți Sikh Curm Sohal este ghidul tău expert pentru a fotografia acest sector în creștere al pieței de nunți Cu aceste abilități, vei trage cu încredere! Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr Trucuri ieftine Chris Gray împărtășește soluții și tehnici de iluminat inventive care oferă portrete remarcabile, creative, fără a sparge banca! Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr Creșterea profitului pentru fotografi profesioniști Jeff și Carolle Dachowski vă învață marketing, prețuri, vânzări și branding - cheile unei afaceri de succes Lista de , USD, x , p, imagini color, index, nr BIBLIOTECA PUBLICĂ DC BIBLIOTECA PUBLICĂ SECTORUL COLUMB Biblioteca de Nord-Est "Am tl Wright a Zth St , NE Sunt - sub presiune, iar cunoștințele lor nesfârșite și comportamentul reldx îi fac o bucurie de care să fie conduși " NU dclibrary org -Jerry Ghionis, Marele Mașter al WPPI, Mașter și Meșter al PPA și AIPP Mașter "Această carte este plină de informații prețioase și informații pentru documentarea nunților și pentru a crea portrete de nuntă interesante și bine concepute Este o resursă excelentă pentru fotograful care caută să pătrundă pe piața fotografiei de nuntă sau să perfecționeze abilitățile unui profesionist experimentat " -Jeff Dachowski, M Photog ,Cr ,CPP În această carte, Pete și Liliana Wright își împărtășesc secretele pentru a-ți regla fiecare aspect al afacerii tale Voi învăța cum să vă vizați clientela dorită, să o surprindeți cu imaginile dvs și să obțineți rezultate perfecte în timpul fiecărei sesiuni de fotografie de nuntă și de logodnă Faceți impresii de durată la spectacolele de mireasă Crearea unui sentiment de urgență atunci când rezervați clienți Branding pentru a crea un aspect armonios pentru fiecare element de marketing vizibil Maximizarea recomandărilor prin crearea de rețele cu alți furnizori de nunți și proprietari de locații Amherst Media(r) EDITOR DE CĂRȚI DE FOTOGRAFIE PO Box , Buffalo, NY www AmherstMedia com isbn- : =і а-іьагозочаь , USD SUA , USD Canada # https://neculaifantanaru com/en/